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Piactér 


Várhatóan szeptemberben kezdi meg 
működését a HP, az Orácio és a PC 
támogatásával az a számítástaohnikai 
És irodai termékek beszerzésére sza: 
Kosodott új magyar e-business-vállak 
kozás, amely az Elektronikus Beszer: 
zési Központ (EPC) nevet viseli, Az új 
cégben a HP Magyarország és az 
Oracle Hungary slratégial szponzor. 
ként szerepel. Az internetes vállalko- 
zás Oracle technológlákon aapul, s a 
cégben a HP Magyarország fővállal: 
kozól szerepkört tólt be, ennek révén 
a hazal HP-sék alakítják ki az EPC ín- 
formatikai rendszerét. Elvárásaik sze: 
(nt 12 hónap lelorgása alatt 100 milió. 
dolláros forgalmat bonyolít majd. az 
EPC, s a tervek szerint Magyarország 
első számú elektronikus piaciere lesz. 
A PwcC szerepe kettős a részvénytár- 
saságként megalakult vállalkozásban. 
egyrészt szervezi a hamarosan meg: 
induló befektetői roadshowkat, ame: 
lyek során további magyar és kültöldi 
tulajdonosok. bevonása a cél, más 
részt a PwC-nek az EPC másfél éven 
belüli tőzsdére vitelében kell segédke: 
zet nyújtania. 

Az elektronikus piactér termékeihez 
És szolgáltatásaihoz első lépésben ki 
zárólag a nagyvevők férhetnek hozzá, 
és induláskor csak számítástechnikai 
szközőket és irodái kellékeket lehet 
majd beszerezni az elektronkus piac 
téren. Ugyanakkor az első két hónap 
után már aukciókat ís terveznek, tó 
vábbi kél hónap múlva vavőlcsoport 
képzésre is nyílk lehetőség, az indu. 
lást követő hat hónapban pedig a ve: 
vői szavazatok alapján már minősítik 
majd a szállítókat is: Az elektronikus 
piactéren várhatóan a legtóbb neves 
Gyártó termékeit el lehet majd éri, 
nemcsak a hardvert, hanem dobozos 
szoftvereket ís. (Munkatársunktól) 
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A Forrester Rescarch  amszterda- 
mi kutatóintézetének adatai szerint 
egyre több európai — főként né 
országi és skandináv — felhasználó 
veszi igénybe az online brókerszől 
gáltatásokat, 2004-ben várhatóan 14 
millió európai vásárol vagy ad el 
majd értékpapírokat az interneten 
keresztűl — állítja a Forrester (http. 
wuwforrester.com). (Amúnt azt a 
) mellékelt grafikon ís mutatja, a Mc 
) ridik d óvatosabb 
prognózíssal állt elő: 2003-ra csak 
34 millió felhasználót jósol.) 
Jelenleg a kontánensén mindössze 
13 millióan élnek az 
vénykereskedelmi lehetőséggel. Eu. 
obb. piaca, 
szág 550 ezer ilyen intemethasz 


Rcsearch jós 


online rész; 


rópá les Németor- 


nálót tart nyílván; 2004-re számuk 
Az 
ding Skyrockets ín Eu. 


hozzávetőleg 3.5 millióra nő. 
Online T 


) ropc című Forrester-tanulmány ada 


tai szerint jelenleg az észak-euró. 
pai országokban a legmi 
oni 


sabb az 


e brókerszolgáltatásokat igény 
Skandináviában 
a teljes lakosság 30 százaléka ren 
delkezik értékpapírokkal 


be vevők aránya. 


És eddig 


Immár egy esztendeje áll Carly Fic 
rina a HP élén, s ez alatt a 12 hónap 


alatt a kilencvenes években kicsit 


porossá vált HP-t sikerült v 


) hoznia abba a pozícióba, ahol fény 
korában jegyezték, Független szak 
értők ís méltányolják eredményeit. 


egy, a közelmúltba 
tott IDC-tanulmány arról értekezik. 
hogy a HP az a cég, amelyik az ín: 
temet új korszakát írja. 


Carly Fiorina az elmúlt egy évben 
átszervezte a céget. A június elején 
befejeződött nemzetközi színtű át 


alakítások következtében a HP. Ma 
kozik 


Gyarorszá ís megv 
Pesti I vállalalat 
vezérigazgatója egy sajtóbeszélge 
tésen bejelentette: a HP. Magyaror: 
szág 6 hónapon belül a leggyorsabb 

informatikai 


és legmegbízhatóbb 
cég lesz hazánkban. 
Éz azt jelenti, hogy mindazokon a 
területeken, amelyek az internethez 
kellenek — vagyis sebességben és 
megbízhatóságban — az első számú 
magyarországi  TT-céggé . akarnak 
válni. Ami a gyorsaságot ílleti, ott 


az üzleti ajánlatok elkészítésének 
idejét. szándékoznak . drasztikusan, 
24 órára csökkenteni, szemben a 
korábbi egyhetes gyakorlattal, Pesti 
te szerint olyan szervezeti út 


ígét 
alukitásokat ís. végrehajt cégénél, 
melyek révén a bizonyos tömeg: 


10 százalékuk próbálkozott meg on 
áltatásokkal. Nagy. 


line brókerszol 
Britanniának . és 


legalább négyéves lemaradása van a ) kercégek 


! német piaccal szemben, vélik 


Leggyorsabb, 
legmegbízhatóbb 


igényeket kielégítő területek: 
Jegy ő 
majd egy-egy ajánlat. Ugyancsak a 
sebességgel 


akár 
a leforgása alatt ís elkészül 


kapcsolatos az a beje 
hogy  alkalmazásfejlesztési 
területen erősít a HP Magyarország 


így me garantálhatják, 
hogy 3-6 att. bevezetik 
vevő által kiválasztott rendszert. 


amely 6-12 hónap lefe 


üzleti eredményt is hoz a megbí 


zónak 
] Sz. A 


A Matáv bejelentése szerint az SBC 
Communications Inc. eladja a Ma- 
gyarCom telekommunikációs rész 
vénytársaságban lévő 50 százalékos 
részesedését a Deutsche Telekom- 
nak. A tranzakció értékét a Matáv 
] RL 2000. június 30-i záró részvény 
árfolyama szerint állapítják meg. A 
közel 2.2 milliárd dolláros ügyletet 
követő. Matáv tulajdonszerkeze 
te a következő módon alakul: a Deut 
sche Telekom n Matáv 59.53 százaló- 


sa alatt! Jú 


2002 2003 
1Tortáz Morton Krnegrcki 


Egy másik piackutatási felmérés, 
a New Yorki Deloítte dt Tot 


he-é 


Franciaországnak ! az egyesült államokbeli online br 


nászerstabílítással és ka 
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Jönnek lektronik Ú ! 
nnek az elektronikus brókerek! 
E-BRÓKER SZOLGÁLTATÁSOK FELHASZNÁLÓINAK SZÁMA EURÓPÁBAN 


dolgozó vezetők 60, ar 
ges szolgáltatásokas 

dig 36. százaléka komol. 
Jeállástól, illetve a rendszert 


lgen a webre 


tázs, a Wetúge. 
e a Webi 
sokat kínáló részvénytársaság 


ja bejelentei 


kát nidhatja magáénak, 40.47 száza- ( tulajdonos 


lék nyilvános fort 


jomban van, egy 
aranyrészvény pedig a mi 
lam tulajdonában marad. 
A részvények 
hetőleg nem szükséges a magyar 
hatóságok engedélye, mivel szakér 
tők szerint a szer 


ruházásá 


ődések csak új tu 
lajdonos megjelenése csotén teszik 
kötelezővé a hozzájárulás megszer: 
zését. Lapzártánk pillanatában még 
nem lehet tudni 


hogy az an 


ius 5-én Kóka János. a PSlnet-Elender Rt. vezérűi 
vezérigazgatója és Bajnai Gordon, a Wallis R: 
névre keresztelt, teljeskörű webe 
megalakulását 


A Deutsche Telekom lett 
. a Matáv főtulajdonosa 


gatója, Báthory Ba: 


i. vezérigazgató-tiélyette: 


zícióit milyen módon féndezik. A 
beje 
vényárfolyamban komolyabb moz 


miés utáni első napon ar rós 


zás nem volt, de elemzői vélemé 
nyek szerint az a té 
Matáv lényegében egy tutajdottospól 
függ. rejt magában bizonyos vesző 
lyaket. 


R.G 


2 


i : COMPUTERWORLI 
]) SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


I COMPUTERWORID ező 


. , SZÁMÍTÁSTEGHNIKA 


Aki már járt nálunk, tudja, hogy mit talált. 

Aki már járt nálunk, tudja, hogy van keresnivalója. 
Aki már járt nálunk, tudja, hogy jól járt. 

Aki már járt nálunk, rendszeresen visszatér. 


Szeretnénk Önt 

a visszatérők között 
üdvözölni! 

Kiknek ajánljuk hetilapunk napi frissítésű online 


kiadását? 
" Elmélyülőknek, trendkutatóknak " je 


" Piacérzékenyeknek " 
" Kényelmeseknek " Ingyenes 


" Pénzembereknek " ik igyelő 
" Vásárlóknak " e 
" Mindenkinek " 


Hetilap - mindennap: 
vigye híreinket! 


Pl 
Az esvilágra hangolva — 
Magic Onyx 
(Schopp Attila) 
WEDInet 
(Zimányi Katalin) 
PCsgyár az Alpok lábás 
Hewlett-Packard 
(Béky Endre) 
Új játékos 
4 SOHO-nyomtatópíacon — 
Xetox 
(Csórián Sándor) 
Hálózat és tárolás — 
(mation-szeminárium 
(Mártonffy Artlla) 


Fejlődő FotexNet 
(Révész Gábor) 

A MOKKA-nak fejleszt 
a Dataware 
(Zimányi Katalin) 

Optikai sebesség — Ciena 
(Béky Endre) 


VEZÉRCIKK 
Verseny a javából 
(Sziebig Andreaj 


TÁWKÖZLÉS 

HÍREK 

A BKV eladja a Traflicomot 
(Mallász Judit) 

Tavaszi mobilszámok. 
(Mallász Judit) 

Motorola: digitális génkészlet 
(Seres Iván) 


HÍRHÁTTÉR 
Következő generációs Microsoft 
l (Zimányi Katalin) 
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HÍREK 11. oldal 
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(Mártonffy Attila) 11. oldal 
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SZOFTVER 
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Teljes körű kereskedelmi 
Wwebhelyrendszerek 
(Lori Mitchell) 15. oldal 
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HÍREK 19/oldal ] 
Gyenge áramú fejlődés 1 
(Kelemen Zoltán) 19. oldal 
Csapra vert technológia — 1) 
— Infotech 100 ] 
(Mártonffy Arita) 20. oldal 
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1) 
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Informatikai részvények 
árfolyamal a tözsdéken — 22. oldal 


Impresszum 22. oldal 
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Számítástechnikában 


Índoklás nélkül és megle- 
hetősen váratlanul június 30- 
án lemondott az Oracle el- 


tagja marad.) 
A cég második emberének 
számító 53 éves Lane nyolc 
évet töltött a világ második 
legnagyobb szoftvervégénél, 
ebből a második négy évet 
mint elnők dolgozta végig. 
Jók szerint a Je. 
mondás legfőbb. indokai 
azok a közirmerten mély el- 
lentétek, umélyeket több hó- 
napja érezni lehetett közötte 
és az Oracle elnök-vezér: 
igazgatója, Larry Ellison kö- 
zött, elsősorban a stratégiai 
elképzelések terén. Ugyan. 
akkor nem tartják valószí 
nűnek, hogy a lemondásra 
kihathatott a magándetekti 
vekkel történt nyomoztatás a 
Microsoft. partnerci és tás 
mogatói után,  (Munkatár. 
zunktól) 


Szűnetel 
az IBM-Sun vita 


Fegyverszünetet kötött a Ja- 
va 2 Enterprise Edítion Iicen- 
celéséről folytatott vitájában 
az IBM És a Sun. A pontos 
licencfeltételek nem ismer: 
tek, különös tekintettel arra, 
hogy az IBM már amúgy it 
széles körű Java-licenecel 
rendelkezik. A megállapo- 
dás ellenére az IBM tovább- 
ra ís elégedetlennek látszik: 

illetékeseinek. megnyilatko- 
zásaiból az derül ki. hogy 
Szeretnék, ha egy független 
szabványosítási testület ven- 
né út a Java fejlesztése feler 
ellenőrzést. Egyes szakértők 
ás úgy vélik, hogy a Java- 
szabványok körüli huzavona 
lassítja a technológia elterje- 
dését, és ezzel csak más 
nyelveknek — például a Mic- 
rosoft új Cit-nak — kedvez. A 
Sun ugyanakkor azzal védi a 
Java Community Processt, a 
Java fejlesztéseit kezelő laza 
cégszövetséget, hogy abban 
az utóbbi időben nőit a külső 


utosatb erényét. 
a. kompatibilitást /DGNS, 
San Matevj 


Minden. códíginél nagyobb 
teljesítményű . szuperszám- 
tógépet szállítom le a Law- 
rence Lívermore Laboratory 
nak az IBM: a gépet az ame. 
rikai nukleáris . robbanófe- 
jek állapotának elknőrzésére 
használják fel, ugyanis ed. 
úg csak robbantással tudták 
megállapítani egy típusról, 
hogy működik-e. A 110 mik 
Hó dollár értékű rendszer 
kódneve ASCI Whúte, csúcs. 
teljesítménye 12.3 terafiops. 
Az IBM szerint ez csaknem 
háromszor akkora sebesség. 
mint az cádígi leggyorsabb 
gépé, amely 3.£7 teruflopsot 
Én el, és ezerszer nagyobb 
teljesítményű, min a Garri 
Kaszparavot 1997-ben legyő- 
26 Deep Blue. (IDGNS. Wa: 
shíngton) 


Linux türtökben 


Kiszolgálók. füntözését  le- 
hetővé tévő szoftvert hozott 
forgalomba a. Mission Criti- 
cal Linux nevű cég. A Con- 
Volo Cluster szoftver két 
számítógép fürtözését enge- 
di meg oly módon, hogy 
mindkettő éles üzemben mű- 
ködjön. A termék platform- 
független, működtethető n- 
tel, SPARC, Alpha és MIPS 
processzoros. kiszolgálákon 
ís. A. támogatott Linux-va- 
riánsok között van a VA Li- 
nux, a Red Hat, a Turboli- 
mux, a SuSe, a Caidera L ínux, 
a ManárakeSoft és a Debian 
Linux, A lemeztömbők kö- 
zött SCSI vagy Fibre Chan- 
nel összeköttetés lehetséges. 
a két számítógépet Etheme- 
ten. soros vonalon, SCSI-n 
vagy Fibre Channelen lehet 
összekapcsolni. Maga a szoft- 
ver u Kimberlíte technoló- 
gián alapul, ami színtén a 


a cég weblapjárót. (DGNS. 
Framiszham, 


Chipkártyára tejleszt 
a Microsott 


Steve Bállmer, a Microsatt 


Í vezérigazgatója szerint a 


chúpkártyák fontos szerepet 
játszanak a cég nemrégiben 
bejelentett NET kezdemé: 
nyezésében: biztonságos hoz- 
záftérést kínálhatnak a háló- 
zathoz És az intemethez. A 
Smarn Card Business fej. 
lesztői konferencián elmonzi- 
ta. hogy a webes életstj- 
hus terjedésével lésfontosságú 
lesz a hitelesítés és a bizton- 
ság Erre kiváló eszkóz letet 
sz intelligens kárrya. hasz. 
nálata exponenciálisan fog 
BŐnI. A Microsoft hanzaro- 
sun a fejlesztők rendelkezé. 
sére akarja bocsátani a Win 
Úows for Smart Card Toolkit 
1.1-et. amely már támogatja 
4 GSM-szabványt. (IDGNS. 
San Franciscoj 


B28-képzés 
Amerikában 


Egy kétnapos, az amerikai 
Szövetségi Kereskedelmi Bi. 
zottság (Federal Trade Com- 
mission, FTC) által rende. 
zett szeminárium is rávilági 
tott urra, hogy az amerikai 
kormány óvatosan közelíti 
meg az üzietközi elektruni- 
kus kereskedelem által fel. 
vetett szubályozási kérdése. 
ket. A szeminárium célja zz 
volt, hogy a kormányzat 
képviselői meghallgathassák 
az üzleti élet képviselőn, 2 
jogászokat, a fogyasztávé. 

"őket arról, hogy milyen ver- 
senypolitikát . folytasson a 
kormány az új gszdasíg 
időszakában. Az FTC egyik 
képvinelője arról beszélt, 
hogy a hivatal megkezdi 
azoknak a irösztellenes sz. 

bályoknak a B2B-piacra al 

kalmazott vizsgálatát, am 

lyek már évtizedek óta sza 

Bályozzák az amerikai ke. 

reskedelmi világot. DGNS. 


Mission. Critical Linux-ter- 


Washington) 


szág Kft. néven működik, 51 százalékban az izrael 


Tizenegyedszer rendezte meg szokásos éves konferenciáját az Onyx. A cég január óta Magic Onyx Magyaror- 


li MSE (Magic Software Enterprises) tulajdona, és mostani kon- 


terenciáján már nem a Magic fejlesztőeszköz állt a figyelem középpontjában, hanem az alkalmazások. 


tó. előadásában Korányi 
Néz essmermány 
vezető igazgatója nem kicsi: 
nyítette a felvásárlás jelentőségét. 
Mint mondotta, számos előnnyel 
járt, hogy az Onyx az MSE többségi 
tulajdonába került. Egyrészt — mi- 
vel a felvásárlás tőkebevonással ís 
együtt járt — most sokkal több sza: 
bad pénzforrással állhatnak a Ma: 
gic-közösség rendelkezésére. Igen 
jó példája vott ennek a közelmúlt 
ban a Schwar KÍt. megmentése; a 
csődközeli helyzetbe jutott, kis hí; 
ján eladott vállalkozásnak az Onyx 
dobon mentőövet. Másrészt azzal, 
hogy az Onyx az MSE birtokába 
jutott, sokkal szorosabbá váltak az 
özleti-műszaki kapcsolatok, s ezek 
a kapcsolatok — tette hozzá rögtön 
Korányi — kétirányúak: az Onyxnak 
ís van némi beleszólása az anyavál- / 


mindig is az Onyx volt az. 
sikeresebb Magic-partner. Az is 
jelzi a magyar cég megnövekedett 
súlyát, hogy egy ötlet szerint Ma 
n lehetne a Btricve tá; 
i-fejlesztési központ. de er 
ről még nemn született döntés 
Az MSE — és persze az Onyx 

üzleti tevékenységének középpont 


m 


ában a legutóbbi időkig 2 Magic 
alkalmazásfejlesztő (RAD) 
eszköz állt; az erre épülő szoftverek 
fejlesztését lényegében meghagyták 


a parmereknek. Az elmúlt néhány 
évben azonban az MSE és leányvál; 
re több kész alkalma 


a piacon; az ügy 
vezető ezzel kapcsolatban elmond. 
ta, hogy nem akarnak partn 


reik ve. 


télytársa lenni, hanem a pizcbővítés 
a céljuk 


és az alkalmazások soha 
mnek az alaptechnológya ro- 
iatában megje 
kk számára 
teremtenek, hi 


eszköz volt a piacon, do mára tíz alá 
csökkent a számuk, és a Magic ott 
van közöttük. A vállalat ma a világ 
50 országában van jelen, 14 ország- 
ban (8 curópaiban) van ieányválla; 
lata, és több mint 2500 partnere van 


A Magic Software részvéi 


többféle Unix és OS/400 operációs 
rendszeren futtathatók, a háttéradat- 
bázis pedig Oracle, DB2/400, Infor- 
mix, SOL Server lehet, § van hozzá 
ODBC-meghajtó is. 

A cég nagyon ügyel a platform- 


nyárfolyamának változásai 


ELET 


OONjan 9000 már 7000-má 


szerte a világban. Az elmúlt két év 
ben szépen javultak a pénzügyi 
eredmények: az 1998-as 38.8 millió 
dollárnyi éves bevétel tavalyra már 
63.9 millió dollár lett, és erre az Év 

re már több mint 90 millió dolláros 
forgalommal számolnak. A növeke. 

dés egy része a felvásárolt cégekből 
származik, de tetemes a belső fejlő. 

dés hatása ís. Mindez a cég tőzsdei 
megmutatkozott 
(sz árfolyam változását a legutóbbi 
egy évben lásd az ábrán), 

Cbefner is hangsúlyozta az üzleti 
modell változását Korábban a fej. 
lesztők - ISV partnerek és nagyvál 
talani informatikai osztályok — vot 


egítélésében u 


! tak az MSE ügyfelei manapság már 


csak a parmereknek adja el a tenné. 
kejt, és szok állnak kapcsolatban 
a végfelhasználókkal. Chefner is 
nyugtatta a partnereket: nem kell 
félni, hiszen ha jól megy a Magic. 
nek, jól megy nekik is. A Magic há. 
rom tényezővel: a technológiával, a 
marketinggel és a nemzetközi jelen. 
léttel igyekszik a maga helyzetét és 
a partnereiét javítani, 

Ami a technológiát illeti. abban 
abb újdons 
gic V8.3 a Windows mel- 

a Linuxot ís támogatja 


lett 
fejlesztőplatformként: kompatibilis 
a Linux 22 5-ös rendszermagjával, 


És a Rcd Hat, valamint a SuSe Línu- 


függetlenségre, az új (webes) tech: 
nológiák támogatására, a méretez. 
hetőségre, valamint a meglevő 
rendszerekkel való egyszerű össze- 
kapcsolhatóságra A marketing te: 
rén igyekeznek minél több segítsé. 
get adni a partnereknek; a pártne- 
rek megfelelőnek ítélt alkalmazásait 
Magic Application" igazoló logó- 
val látják el, segítik a szoftverek vi. 
lágpiaci megjelenését, és globális 
katalógust készítenek a partnerekről 
és alkalmazásaikról. (Ez utóbbi ma- 
gyar viszonylatban már rendelke. 
zésre áll) 

A nemzetközi jelenlétet új leány 
vállalatok. létrehozásával és cégek 
felvásárlásával akarják bővíteni; eb- 
be a sotba illeszkedik az Onyx több- 
ségi tulajdonának megszerzése ís. 
Az utóbbi hónapokban leányvállalat 
alakult Japánban, Ausztráliában és 
Spanyolországban, és az elmúlt idő. 
szakban vették meg a holland Cas- 
wellt és az izraeli Sintecet; a Cas- 
"well ügyfélkapcsolát-kezelő (CRM) 
alkalmazásokat fejleszt, a Sintec hí 
vásközponti alkalmazásokat. A kö- 
zeli jövő egyik fő feladata az eddig 
meglehetősen elhanyágolt amerikai 
Piac meghódítása — mondta Chefner 
— az ottani sikerek ugyanis maguk 
után húzhatják a többi térséget is. 

Végezetül az európai alelnök 
szólt a Magic mostani történetének 


ulból (eServices, eContact, eSalos) 
álló. alkalmazáscsomag a Magic 
motorra épül, nem lesz tehát telje. 
sen ismeretlen a mostani partnerek. 
nek sem, könnyen testre szabható és 
egyszerűen — összekapcsolható a 
meglevő alkalmazásokkal, Az egy 
séges működést a közös ügyfél-a 
datbázis (reposítory) teszi lehetővé, 
meg a közös komponensek. 

Szluha Márton, a Magic Onyx ke. 
reskedelmi és marketingigazgatója 
az üzleti folyamatok oldaláról vilá- 
gította meg a CRM-megoldások 
fontosságát. Az új gazdaságban az 
zeti folyamatoknak nem a termék 
a középpontjuk, hanem az ügyfél, 
jelentette ki; nem gyártani kell, ha- 
nem eladni. Ezért az üzleti folyama- 
tokat is úgy kell átalakítani, hogy az 
ügyfél igénye legyen a legfonto- 
sabb, s nem a cég elképzelése, s eh- 
hez kell elektronikus kereskedelmi 
megoldást kidolgozni. 

A Magic eCRM Éppen az ügyfe- 
lek, a vevőt igények jobb megisme- 
rését és kiszolgálását segíti, s ez a 
Magic új, alkalmazásokra építő üz. 
leti stratégiájának egyik legfonto- 
sabb eleme. A Magic eCRM három 


moduljából az eServices a vásárlók. 
kal való kapcsolattartás folyamatát 
kíséri nyomon és kezeli egy köz. 
ponti helyről; az eContactot teljes 
körű . kontaktusközpontmegoldás 
ként" hirdeti az MSE — ez felöleli 
egy hívásközpont valamennyi vo. 
natkozásál, az értékesítéstől és mar. 
keringtól kezdve az ügyféltámoga 
tásig. § kezeli a kapcsolattartás min- 
den formáját (telefon, fax, email, 
web). A hamarosan megjelenő 
cSales az értékesítési csapat munká. 
ját segíti, éspedig azzal, hogy teljes 
képet ad egy-egy ügyfélról vagy ter- 
mékről. Két termék sorolható még 
ebbe a szoftvercsomagba: az alapjá 
ban álkalmazássáblonként használ 
ható eMerchant elektronikus keres- 
kedelmi szoftver és az eCapture 
webforgalom-elemző eszköz; mind- 
kettő ugyanazt az ügyfél-adatbázist 
használhatja, mint az előző három 
modul. 

A konferencián még szó esett a 
Magic készülő, 9-es változatáról ís; 
ez várhatólag az év végére kerül ke- 
reskedelmi forgalomba, s béta-ver- 
ziója feltehetően még a nyáron elké- 
szül. Újdonsága egyebek között a 
böngésző alapú fejlesztés és rend- 
szerbe állítás, az adatkezelés to- 
vábbfejlesztése, a többszálú feldol- 
gozásra képes teljesítménynövelő 
alkalmazásmotor, az átalakított ke- 
zelőfelület és a komponensekre 
épülő. s más típusú komponensek 
befogadására ís alkalmas keretrend- 
szer. 


Schopp Attila 


A vállálatközi adatcsere egységesf 
tését és elektronizálását célozza 
meg a Számalk Informatika Rt 
(SZIRT), amikor WEDInet néven 
új szolgáltatás bevezetésére készül. 
Terveik szerint a WEDIetet elő. 
ször a magyarországi könyvterjesz. 
tésben fogják alkalmazni. A szol- 
gáltatás a könyvek kínálatának, 
valamint terjesztésének vállalatközi 
dokumentumcseréjét egyetlen, vál- 
lalatsemleges komplex egységbe in- 
tegrálja, mégpedig a könyvszakma 
egyéb informatikai és logisztikai fo- 
Iyamataihoz kapcsolható platform- 
független és EU-konform megoldás 
formájában, 

A könyvkiadók, nagykereskedők, 
bolt(hálózatjok és könyvtárak szá. 


xán futtatható. Az elkészült alkal- egyik  kulcstermékéről, a Magic ! mára lehetővé teszi a tájékozódást a 
( eCRM csomagról. Ez a három mo- ! partnerek adatairól, azok módosulá; 


mazások pedig Window, Linux. 


NETWORKS 


10 és 100 Mbps sebességű hálózati kártyák, hubok, 
switchek, média konverterek széles választékát kínáljuk. 


"ALL YOU NEED IN LAN WE BACK YOU UP" 
Tel.: (06-20) 9333-KTI (9333-584) Fax: 318-6813 
Maik ktinetOktinet.hu Web: hitttp://www.ktinet.hu 


Figyelmébe ajánljuk optikai eszközeinket! 


Újdonságainkból 
KS-150 - mini switch (5 UTP) 


KS-115F - mini switch (4 UTP e 1 
KS-518/524 - 19" VLAN switch (16/24 UTP) 


Termékeinket keresse forgalmazóinknál! 


httpozfwwwr ktínet huforg htm 


optika) 


Minden 


development 


termékünkből 5 
árengedmény! 


High-oroduettvity 


for the Internet. 


sairól, a könyvkínálatról, illetve a 
könyvek beszerezhetőségéről. Egy- 
úttal módot nyújt a könyvrendelés: 
re, a rendelések visszaigazolására és 
a készletállomány állapotát tükröző 
jelentés elektronizálására. 

Papp Tibor vezérigazgató tájé- 
koztatása szerint legkorábban 2000 
szeptemberében, legkésőbb 2001 
januárjában indítja bé a SZIRT a 
WEDInet szolgáltatás első fokoza- 
tát. Az első körben a magyarországi 
könyvforgalom több mint 60 száza- 
lékát adó 30-50 vezető cég bevoná. 
sát tervezik. A szolgáltatás árszint- 
je kedvezőnek mondható: a tervek 
szerint a szolgáltatói költségek éves 
teljes összege a könyvforgalomra 
vetítve nem haladja meg a 0.§-I 
százalékos szintet. 

2.K. 


Borland 


JÚLIUSBAN IS FOLYTATÓDNAK AKCIÓINK! 


Enterprise Delphi 5, Cr Bullder 5, JBultder 3.5 Upgrade AKCIÓ 


ús Professional változatról: 


" Delphi 5, Cr Muildor 5, Jvilder 3.§ Enterprise 


Upgrade Írom Prof. 439.900,- Ft ÁFA 


termékek); 
" Delj 


"Clasroom" változatokra! 


Enterprise, Profexionai Adáltiónal Iicensz AKCIÓ (CD only 


ii 5, CrrBuilder 5, Jfluilder 3.§ Enterprise 

itonal hoense $69.900,- Fr. ÁFA 

" Delphi $, Cs Hiuilder $, Jfvildet 3.5 Professional 
Addítional heense 109.900,- Ft-s ÁFA 


Oktatási intézmények számára különleges ajánlat a II gépes 


Bővebb információt az alábbi web, e-mail. telefon és fax címen kaphat: 


Borland poxana 


lagyarország, 1143 Budapest, Hungária krt. 79-B1., tel.: 252-$145 
[ RSEETESZÁS Fax: 363-0098, internet: http://www.borland.hu, e-mail: infogjbarland.hu 
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Látogatás a Hewlett-Packard franciaországi üzemében 


C-gyár az Alpok lábánál 


Immár második alkalommal invitál. 
ta gyárlátogatásra Franciaországba 
nagyvállalati ügyfeleit a Hewlett 
Packard. Magyarország, bogy saját 
szemükkel győződhessenek meg ar- 
ról, milyen körülmények között ké 
szülnek a HP számítógépei. A szak- 
mi úton az Alcos az Antenta 
Hungária. a Flextronics latemation; 
al, a Generali-Providencia, 4 Köz- 
ponti Statisztikai Hivatal, a Magyar 
Televízió, a Nationale Netherlanden 
és a Westel információtechnológiai 
vezetői ismerkedhettek meg köze: 
lebbről a HP világával. 

Az Alpok lábánál, Lyon és Cre- 
noble között, Rhőne-Alpes körzet- 
ben, L/Isle d"Abeau-ban található a 
HP PC-összeszerelő üzeme. A hígh- 
tech gyárban — melynek legújabb 
csarnokár fél éve adták át — két mű- 
szakban, négy összeszerelősöron ké: 
szülnek a Vectra, a Kayak, a Bnio, 
És a NetServet gépek, 

A katonai szigorral őrzött, 30 ezer 
négyzetméteres komplexumban át- 
lagosan 500 ember dolgozik a gyár- 
tósorokon, valamint az integrációs 
központban, így havonta mintegy 


a 50HO-nyomtatópiacon 


Eddig lézernyomtatói révén az üzle. 
ti nyomtatók felső és középső kate. 
gőriájában volt jelen a Xerox. A jú: 
nius 27-én Londonban tartott sajtó- 
tájékoztatón — néhány órával meg: 
előzve.a New York-i PC Expón el- 
hangzott bejelentést — mutatták be 
ázt a két új, tíntasugaras nyomtatót, 
amelyeket az otthoni felhasználók: 
, illetve aikis irodáknak, vagyis a 
SOHO-piacra szán a Xerox. A cég 


cddig nem volt aktív ebben a szeg- 
mensben, sőt egyáltalán nem gyár: 
tott tintasugaras nyomtatókat. Míg a 
Xerox egyik erőssége, n hagyomá. 
nyos analóg fénymásológépek iránti 


150 ezer HP számítógép kerülhet 
forgalomba kontinensünkön. A HP 
modelleknek jelenleg 400-féle kon. 


figurációja  kaphátó — Európában, 
ezért robotok alkalmazása nem le- 
hetséges, A gyártás kizárólag rende. 
lésre történik, egy adott gyártósoron 
a. munkatársaknak ismerniük kell a 
különböző. munkafolyamatokat. Az 


üzem két napra elegendő alkatrész 
a. 


igény egyre csökken, a ma 57. mil- 
liárd dollárra becsült SOHO-piac 
bővülése töretlennek tűnik, hiszen 
számtalan háztartásban van már PC, 
de nincs, vagy csak fekete-fehér a 
nyomtató, Ma ezen a területen a 
Hewlett-Packardé a legnagyobb ré- 
szesedés. 

Pierre Danon, a Xerox Europe el- 
nöke előadásában elmondta, céljuk, 
hogy három év alatt 10 százalékos 
részesedést szerez- 
zenek ezen a pix- 
con, . amelyen 
frissen belépett Xe. 
roxon kívül. mind. 
össze négy ci 
Canon, Epson, HP. 
Lexmark — van je 
len, A tintasugaras 
technológia kulcsa 
a nyomtatófej, és 
ezt csupán a felso: 
rolt vállalatok ké. 
pesek gyártani, A 
Xeroxnak 2 évébe 
€52 milliárd dollár- 
jába került a saját 
nyomtatófej  kifcj- 
lesztése és gyártás: 
ba vitele, A nyom- 
tatók többi alkatré: 
szét, a papírtováb- 
bíró mechanikát, va. 
lamint az. elektro- 
nikát a céggel ko- 
rábban kötött meg- 
állapodás alapján a 
Sharp készíti. 

Christopher. Labesse alelnök, a 
Xerox európai SOHO-részlegének 
vezetője elmondta, hogy 200 millió 
dolláros. marketingkampány révén 
igyekeznek megismertetni a jövőbe- 


tartalékkal rendelkezik, a gyártóso- [ mi 


jú nagyobb mennyiségű, de kizáró- 


rokon pedig két órára elegendő al- ) lag teljesen azonos konfigurációjú 
katrészmennyiség található. modelleket. 

A tesztelésre különösen nagy 

gondot fordítanak az üzemben: az 

összeszerelősor munkáját irányító 


Egy számítógép összeszerelése. a 
tartozékok beillesztése a dobozba, a 
tesztelés és a csomagolás maximum 
négy órát vehet igénybe, A négy [ 
összeszerelősor mellett helyet ka 
Pott egy sorozatgyártósor is, ezen 
rövidebb idő alatt képesek legyárta: 


ni vásárlókkal a vállalat új termék- 
vonalát. 

Négy, termikus elven működő 
nyomratófejjel dolgozó tintasugaras 
eszközt jelentett most be a Xerox 
Az A4-es formátumú DocuPrint 
M750 és M760 nyomtatók júliustól 
kaphatók, 600 pont/hüvelyk felbon: 
tásúak. a sebességük pedig 6, illetve 
8 színes nyomat percenként. Áruk 
149. és 199 dollár. A WorkCentre [ 
M940 és M950 kombinált szken- [/ 
ner/fénymásoló/fax/nyomtató . esz. 
közök szeptember elején kerülnek 
Piacra. Árat nem közöltek, de vár- ) / 
ható, hogy a nyomtatókéhoz hasonló 
versenyképes árat állapítanak meg. 

A sajtótájékoztatón is. kipróbált 
nyomtatók a cég szerint gyorsabbak 
És tintatakarékosabbak a versenytár 
sak, elsősorban a HP hasonló kate. 
góriájú készülékeinél. Hozzájuk ké. 
pest két újdonságot hoztak a Xerox 
nyomtatót. Az első az optikaú tinta- 
szint-érzékelő, amellyel a nyomtató 


nyi 


felügyelő helyben ellenőrzi a beosz. 
tortak munkáját. A minősé; 
miatt a munkatársak órabérben dol 
goznak telje: 
A csomagolás előtt a gépeknek 


delem 


ítménybérezés helyett. 


elektromos, hardver-, vidso-. hang-, 
antivírus- és tisztasági teszten kell 
átosniűk, A gyártósor mellet fo. 


szúkai központot a HP szállítmá 
si partnere bérli, ítt válogatják 


szét a különböző rendelésre legyár. 


ott gépeket. A HP minőségellen 


őrei véletlenszerűen kiválasztott gé. 


peken a logisztikai hangárban is vé 


] gépekre a speciális felhas 


geznek még egy közel negyven per. 
cíg tartó diagnosztikai tesztet. Érte 
lemszerűen egy új típasnál az el. 
lenórztu ráta magasabb 

Az integrációs 
mentálják a gyártósoroi 


közponiban snpie. 


készült 


kalmazásokat. A központ k 
van osztva, Unix- és Window 
platformra, a munkatársak asztaluk 
mellől képesek a speciális alkalma 
zások telepítésére. valamint teszt 
A technológiai szín 

a testreszabott me: 


helyben el 
spociális 


Béky Endre 


Imation-szeminárium 


Hálózat és tárolás 


A. hálózati tárolás rejtelmeit bemu- ( pú tranzakciók, az 
tató előadás-sorozatra invitált euró. 


Pai újságírókat az adattárolási és 
információmenedzsmentben jeleske 


dő Imarion. Az angliai Silverstonc- ( telt, az adatokhoz való 


ban rendezett szemináriumon elő. 


adást tartottak a 3M-ből 1996-ban 


kivált cég partneri ís, azaz a Ouan. 


reskedelem, a 24 
A me 


rás 
állás 


kívánják a nag; 


férést, a megabájtok: 
vetített költségek csöki 
] letve az archiválási teljesítmény ál. 


tum, az Overland Data és a Tand- ) talános javulását. Mindezeken felül 


berg Data európai vezetői 


( az otthonok intelligensé válása, a 


Az informatikai hálózatok. jövő 


beli teljesítményének  kulcsfontos- 
ságú tényezi 


je. szállítók 


hogy a 


kinyitása nélkül, a számítógép előtt olyan tárolóeszközöket és médiát 
ülve is ellenőrizhető a még rendel. ) legyenek képesek rendelkezésre bo- 


kezésre álló tintamennyiség, A má 
sodik pedig az általánosan használt 


csátani, amelyek megfelelnek a fel: 
használók. kapacitásra, sebességre: 


üzemmódok — Vázlat, Normál, Gra- ) megbízhatóságra és tartósságra vo- 


fikus, Fotó — mellé járuló Express ( n 
nyomtatási mód, amely a Normál 


előadásában Dave  Ferraresi, 


natkozó igényeinek — mutatott rá 
az 


nyomtatással azonos minőséget je-  Imation adattárolásért és informá- 


lent, de jóval gyorsabb. A nyornta 
tási módok elsősorban abban külön- 
bőznek, hogy hányszor kell elhalad: 
nia a nyomtatófejnek az adott terű- 
let felett a kívánt minőség előállítá- ( te 
sához Ez Normál módban általában 
két menetet jelent. a Xerox szerint 
az Express mód ugyanezt a minősé- 
get egy menetben ís tudja, így sok- ( K 
kal gyorsabb a nyomtatás. " 
€Cs.§S. 


ciómenedzsmentért felelős európai 
ügyvezető igazgatója. Kifejtette to- 
vábbá: a közeljövőben a szerverek- 
kel kapcsolatos vállalati kiadások 


tekintélyes részét az adartárolási 


eszközök beszerzése tészi majd ki; 
€ hányad a GartnerGroup szerint 
2004-ig eléri a 85 százalékot. A há- 


lózati tárolás iránti növekvő kereslet 
mögött különböző piaci hajtóerők 


munkálnak, mint például a web ala: 


kásokban található számítási 
kai eszközök hálózatba kötése 
ve azok kapcsolódása má: 
tokhoz. intemethez, ugyancsak nő 
velik a hálózati tárolóeszki 
ti igényt. 

Ma a 
mensre. osztható. 


illet: 


hálózz 


ők irán 


hálózatitároló-piac. négy 
szeg A rendszer. 
szállítók közé tartozik a Compag, a 
Da General. a Hewlett-Packard, 
az IBM, a Sun és a Dell, a tárolási 
alrendszereket olyan cégek szállít 
ják. mint az EMC, a StorageTek, 
az IBM, az Overland, a Ouantum, 
a Scagate és a Tandberg, a táro- 
lásszolgáltatókat mindenekelőtt 
Imation és a Storage Networks kép- 
viseli, míg a médiatechnológiai szál 
lítók közé ugyancsak az Imarion, to- 
vábbá a Fuji, a Maxcll és a Sony 
tartozik, 


Mártonffy Attila 


Azt már megszokhattuk, hogy a HP Ma: 
gyurországnat időről időre olyan murke. 
letei vannak, amelyeket egy szállító 
— vérmérsétlete, ak 


vagy egy felhasznál. 
4 piaci érdeke szerint - másként és 


A szállítók közül ityem 


kor leginkább a közvetlen konkurensek 
sebbek, a felhasználók pedig 
inek az ilyen akcióknak. 
Örülnek. mert u HP céljának érvényesű 
ett — a kezdeményezés révén mi 
nél többet eladni az ominózus termékből] 
Sen ők ís jól járnak. $ ez az árérzé-. ] 


tolt valamivel a HP. Most a: 


leányvállalatával összefogva egy 


[2 a PuC mag 


egálmadon 
hi 


gy nemcsak a saját maguk ál 


am. hanem 


mkurensék? Őrök 


donci k hallatán 15. 
kínálatuk a felhaszná. 
a Igaz. h ha vor [T-piacom ís valamelyest 
sz ar engedményet mértéte ér más nttok viszont többé. 
kenésbó rejtve en Az elektronikus piacterek esetében más a) 
elyzet ott minde a e nem biztos, hogy akár a szállító, 
akás felhaszn a átláthatóságra. Pedig az na 
maar a korrupció elvi lehetőségét is ki le 
A kezdem ez csatlakozni szándékozókat talán egy kíssé 
az e-piactér első lépésben csak azok szá 
( akiket nagyvesőtént tartanak számon Vagyés 
"i 250304 p belépési lehetőséget erre a 
1. e valamennyi informankai szállító ugyanazt 
ük, A evőket kiszolgálják még a mindenki által 
f százalékkal 
úleg az Elek 
e: ! 
has he mé ől a kezdemé. 
F 4 ben a körben beválik — és miért ne válna be - ar 
fetíromiku ak lehet terjeszteni majd a kózepes és 
tarvállatkozások rulápéra és persze memcsak hardvert, szoft 
irodaszer lehet majd Így áralmi. hanem utazást vagy autókat ís 
Kíváncsi vagyot rá, hogy mir szól a kormányzat — mint az egyik leg.) 
migvobó mag a iezdeményezéshez, : kedvet kap-e ahhoz. hogy 


m ebbe az elekzronikus beszerzétbe . Ha már az elektro. 
nikas kó-Berzerzér érik 

Egyelőre még sok a kérdőjel Őszre azonban sok minden kiderül. 
sgyanis a HP és az Oracle által szponzorált, PuwC által 
ett EPC. És a többi elektronikus piactér is akkoriban rajtol 
Magyarországon. Ismér van egy olyan piaci szegmens, ahol ver. 
seny lesz, mégpedig a javából 


Sziebig Andrea 


Fejlődő FotexNet 


dők száma egy átlagos tartalomszol- 
gáltatónál regisztrált szám egyötő. 
de, egyhatoda volt. Az azonban 
mindenképp fontos — tette hozzá -, 
hogy a megrendelések — a vásárlók 
lakhelyéből eredően - 90 százalék. 
ban addicionális forgalmat jelentet. 
tek, mivel e helyek legnagyobb ré- 
szén a Fotex fizikailag nincs jelen. 
Középtávú terveikben az alapvető 
kereskedelmi jelleg mellett más ele- 
mek is megjelennek. Így — meglevő 
És később kiválasztandó partnereik. 
Í kel közösen — hírszolgáltatást ter- 
veznek, valóságos szolgáltatásokra 
(étel és egyéb cikkek házhoz szállí; 
tására) vesznek majd fel megrende. 
lést, és szeretnének teret nyújtani 
internetes közösségek kialakulásá 
hoz is, Az áruházban jelenleg csak 
utánvétes fizetésre van mód, teszt 
üzemmódban a Kereskedelmi és Hi- 
telbankkal közösen néhány héten 
belül indul el a kártyaelfogadó rend 
szer, de Várszegi megfogalmazása 
szerint a vásárlók biztonsági ággá- 
lyai miatt a végleges megoldás egy 
vásárlói kártya lesz. Ugyancsak sze. 
repel terveikben az intemetszolgál 
tatói piacon való megjelenés. mivel 


A FotexNet egyhónapos tesztüze- 
mének eredményeiről, valamint a 
közelebbi és távolabbi fejlesztési 
tervekről tartott sajtótájékoztatót jú- 
nius 29-én Várszegi Gábor, a Fotex 
tulajdonos vezérigazgatója. 

Az elektronikus áruházban jelen- 
leg két osztály üzemel: a CD/kazet- 
ta részleg címlistája szeptemberre a 
jelenlegi 30 ezerről 60 ezerre, a 
DVD/Video részlegé pedig 4 ezer 
ről 6 ezerre nő majd. Napokon be. 
lül megnyílik a műszaki részleg, itt 
szeptemberre 3000 árucikkel szá. 
molnak. Érdekesség lesz a szintén 
napokon belül induló és egyedi be. 
szerzést lehetővé tevő osztály; 
ennek címlistájában több mint 300 
ezer tétel (CD, hagyományos hang: 
lemez, kazetta, video, DVD) lesz, itt 
azonban a beszerzési és szállítási ár. 
ban, valamint a szállítási határidő- 
ben elektronikus levelezés útján ál: 
lapodnak, meg, mivel e tételekből 
nem tartanak majd raktárkészletet. 

Az eddigi forgalomról Várszegi 
konkrét számokkal nem szolgált, 
csupán annyit mondott, hogy az el. 
ső nap több mint 50 megrendelés ér- ) 
kezett hozzájuk, és a havi érdeklő. 


a Főtex minden üzletágában vert; 
kális jelenlétre törekszik, és ezt az 
elvet itt ís követni akarja, Földrajzi 
terjeszkedési terveikben — az egyéb. 
ként is beérkező külföldi megrende- 
lések kielégítésén kívül — Románia, 
Ukrajna és Lengyelország szerepel, 
természetesen ezeken a helyeken 
helyi nyelven és tartalommal fog- 
nak megjelenni. 

Végezetül Árokszállási Erik, 
ERBA "96 Kft. ügyvezetője — a fej- 
lesztők nevében — az áruház infor- 
matikai infrastruktúrájáról beszélt 
Mint elmondta, a rendszer IBM 
hardveren, Linux alatt működik, az 
áruházi szoftver pedig a StoreWi: 
zard, amely saját fejlesztésük, és ed- 
dig csak Magyarországon hozzáve. 
tőleg 50 helyen alkalmazták. A konk: 
rét alkalmazásba eddig befektetett 
munka közel egy emberév volt, de 
további 3-4 emberévnyi feladat vár 
még rájuk. A távközlési infrastruk. 
túrát a Matáv. biztosítja, jelenleg 
egy 2 megabites bérelt vonal áll ren 
delkezésükre, ezt a közeljövőben 
10 megabiítes sebességűre bővítik. 


R.G. 


A MOKKA-nak fejleszt a Dataware 


Júniusban bejelentette a debis IT illetve 
Services Dataware Kft. (dTTS Data. 
are), hogy fejlesztési szerződést ír 
alá a Magyarországi Országos Kö- ] 
zös Katalogizálási Egyesülettel (a 
MOKKA-val), s ennek értelmében a 
díTS Dataware vállalja a MOKKA 
álral specifikált könyvtári rendszer 
megvalósítását. A megállapodás sze 
rinti katalógusrendszer . alkalmas 
többféle könyvtári rendszert hasz: 
náló intézmények összekapcsolásá 
ra az interneten keresztül; ez megfe 


ványnak, szabványjellegű 
protokollnak. A program ügyfél-ki 
szolgáló architektúrájú, speciális au- 
tomanzálási célrendszer lesz. 

A MOKKA a 17 legnagyobb ha- 
Tai könyvtár elektronikus katalógu- 
sár egyesíti majd egyetlen adatbá. 
zisban, és országos lelőhelyjegy 
) zékként fog szolgálni. A dITS Data- 
ware a Corvina integrált könyvtár. 
nutomatizálási rendszerének fel. 
ilór számára már két esztendő- 
vel ezelőtt kifejlesztette a VOCAL 
Közös Katalogizálási Rendszert. A 


haszná 


lel valamennyi nyílt könyvtári szab. 


VOCAL célja rekordforrások szol; 
gáltatása kisebb könyvtárak számá. 
ra, központi lelőhely- és címnyil 
vántartás az együttműködők részé 
re, továbbá az authority adatok egy 
séges És karbantartott forrásának 
biztosítása. 

A rendszerintegrátor cég egyik 
legrégebbi partnerei az oktatási, il. 
letve a könyvtári ügyfelek, A Corvi. 
na jelenleg az ország több mint 33 
könyvtárában működik, piaci része 
sedése folyamatosan nő. 

Z.K. 


Optikai sebesség 


Az optikai hálózati rendszerek szál- ( legnagyobb kihívás az optikai árvi. 
Jításával foglalkozó Ciena elnöke, ) teli közeg által lehetővé tett sávazé 
Patrick H. Nettles Budapesten tár- ) lesség menedzselése, és a hálózat 
gyalt keleteurópai ügyfélkörének ) intelligenciájának kihasználása. Az 
bővítéséről. A társaság másodper- ( idei második negyedév során el. 
cenként tíz gigabit sebességű opti- ) kezdték a másodpercenkénti 10 gi. 
kai kábelek telepítését kezdte meg a ) gabites teljesítményű MultiWave- 


közelmúltban. CoreStream termékek szállítását ís. 
A Ciena átfogó termékportfóliója [A cég elnöke hazai vállalatokkal 
révén többek között DWDM (Dense ) is tárgyalt, ám azt nem árulta el, me. 


Wavelength Division Multiplexing) 
optikai szállításra, valamint intel- 
ligens kapcsolási és elosztási tech- 
nológiák szállítására vállalkozik. A 
cég elnöke szerint jelenleg az egyik 


lyek voltak ezek. Lapunk kérdésére 
elmondta: még nincsenek jelen a 
régióban, és azt sem döntötték el, 
hogy ha nyitnak irodát, az melyik 
országban kap majd belyet Az eu- 


rópai tevékenységet egyelőre Lon. 
donból irányítják, bár van irodájuk 
a kontinens több nagyvárosában ír. 
Az 1992-ben alapított cég 750 
millió dolláros árbevétellel számol a 
2000-es pénzügyi évben. Az április 
30-án véget ért második pénzügyi 
negyedévben I85,7 millió dolláros 
árbevételt értek el. ez több mint 66 
százalékos növekedés az előző év 
hasonló időszakához képest. A be- 
vétel összesen 22 ügyfélnek kö. 
szönhető, és az új partnerek között 
Owest is szerepel, 
BE. 


iparág teljes bevétele pedig 87 milliárd 
dollár volt. Kibővült a tevékenységi kör 
(s: Immár nem csupán műholdakat és 


például szélessávú intemet-hozzáfé- 


tést, valós idejű 


médíatovábbítási, 


műholdas televíziózást, távtanulást 
"vagy "mobiteletóriát — is: nyújtanak: 
Egyre több nagyvállalat használja a 
műholdas . szolgáltatásokat; . egyre 
több. vrcégként" induló vállalkozást 
Kezdenek távkózlési vagy. kommu- 
nikációs. szolgáltatóként tekinteni a 
befektetők; az Intemetszolgáltatások 
összesen 15 oigabitnyi műholdas ka- 
pacitást kötnek le, de ez a szám a kö- 
vetkező négy év során a négyszere- 
sére nő. (Munkatársunktól) 


"Június 29-én indította el Network 


Kong-t székhelyű Pacific Century 
CyberWorks. A szolgáltatás tévéadá- 
sokat és hozzájuk kapcsolódó webla- 
Pokat kínál ingyenesen. műholdakon 
keresztül; a tartalmat  Ázsia-szerte 
Togni leht majd kábaltévés rendsze 
reken és az intemeten, Kezdetben na: 
Ponta négyórányi eredeti tartalmat ki- 
nálnak majd angol nyelven, a szinkro- 


TÁVKÖZLÉS 


A BKV eladja a Trafficomot 


A Fővárosi Önkormányzat tulajdonosi bizottsága hozzájárulását adta, hogy a BKV privatizálja távközlési leányvál- 
lalatát. A Trafficom jelenleg a közlekedési vállalat tulajdonában lévő telekommunikációs hálózatot üzemelteti, de a 
BKV - még a magánosítást megelőzően — az eszközök tulajdonjogát és a vonaljogot is átadja leányvállalatának. 


BKV 1996-ban döntött úgy, 

hogy csak a közlekedéssel 

szorosan — Összefüggő . tevé- 
kenységeket tartja meg a részvény- 
társaságban, a többi területre kít- 
ket alapít, Így jött létre 1997. január 
1-jén a Trafficom. A cég feladata a 
ma már teljesen digitalizált telefon- 
rendszer (8 ezer mellékállomást ki- 
szolgáló, összesen 15 ezer mellékál- 
lomás kapacitású, 2 főközpontból és 
25 alközponti egységből álló Lucent 
Definíty), valamint a mintegy 180 
kilométer hosszú száloptikai gerinc- 
hálózat és a közel 1000 kilométer 
hosszú rézhálózat (gyűrűs felépítésű 


a belvárosban, sugarasan halad az 
agglomerációkig, a belső gyűrú 155 
megabit/másodperces ATM, a többi 
2-től 34 megabit/másodpercig terje. 
46 PDH és SDH vegyesen) üzemel- 
tetése és karbantartása, valamint a 
szabad kapacitások értékesítése, A 
"Trafficom — feladatainak ellátása ér- 
dekében — rögtön a megalakulás évé. 
ben megszerezte a Hírközlési Fő- 
felügyelet engedélyeit üzleti kom. 
munikációs szolgáltatások nyújtásá- 
ra. Első ügyfele a Pannon GSM volt, 
megrendelői között ma számos táv 
közlési szolgáltató található — így a 
British Telecom, a GTS, a PanTel, a 


UPC és a Vivendi. A távközlési vál- 
lalatokon kívül bérbeadják kapaci- 
tásaikat több telephelyes fővárosi 
cégeknek, például bankoknak ís. 

A küszöbön álló privatizációval 
kapcsolatban Ferenczy Zoltám, a 
Trafficom ügyvezető igazgatója el; 
mondta, hogy a hálózat üzembiztos 
működése, valamint továbbfejlesz- 
tése nem biztosítható jelentős anya- 
gi ráfordítások nélkül, a pénz azan. 
ban nem áll a BKV rendelkezésére. 


keresni, amelyik hosszú távon ga: 
rantálja a jelenlegi színvonalat. Első 
lépésben a BKV apportálná a táv 


Íni a kft-ben, olyasféle jogokk 


közlési eszközöket és a vonaljogot a 
jelenleg 73 millió forint törzszőkéjű 
Trafficomba, majd eladná az így 
már milliárdosra becsült cég 99 szá. 
zalékát. Kizárólag szakmai befekte. 
tt keresnek, csak így látják garan- 
táltnak a szolgáltatás színvonalát és 
megbízhatóságát. A BKV 1 száza- 
lék tulajdonrészt szeretne megtarta- 


mint amilyeneket az aranyrészvény 


) birtoklása jelent, A privatizációs pá 
Olyan szakmai partnert kell tehát ) 


lyázatot a BKV-nél már elké 


) ték, a kiírás Ferenczy Zoltán szerint 


júliusban esedékes 
ij Mailász Judit 


Tavaszi mobilszámok 


Közismert tény, hogy a GSM- 
telefonok világszerte rohamosabban 
terjednek, mint azt bárki ís gondolta 
volna. Rendre idejétmúlttá. válnak 
az előrejelzések, s a szolgáltatók 


áprilisától honlapján havi rendsze- 
rességgel közzéteszi a szolgáltatók 
Piaci részesedésére vonatkozó rele- 
váns adatok egyes aggregált muta. 
tóít. Ezek szerint 2000 márciusában 


GSM-telefonellátottság Magyarországon 


Edizetészán 100 tikos 


VANÁPL S Lákó Lá aal jin számát sát MR? 


ant 


! 
u 
3000 mérsz Era 


9000 májas ] 


örömmel tapasztalhatják, hogy elő- 
fizetőik számának növekedése min- 
den várakozást felülmúl A hazai 
Piacon sincs ez másképpen, 2000 
májusában a 100 lakosra jutó GSM- 
telefonellátottság már több mint 20. 

A Hírközlési Főfelügyelet ez év 


a Westel piaci részesedése az aktív 
előfizetők. arányában 5619. száza: 
lék. a Pannon GSM-é 41.23 száza- 
lék, a Vodafone-é pedig 2.59 száza. 
lék volt. Áprilisban a Vodafone kö- 
zel fél százalékkal, májusban pedig 
0.68 százalékkal növelte piaci ré- 


szesedését. Májusban tehát a hazzi 
GSM-piac — az aktív előfizetők ará. 
nyában — a következőképpen oszlott 
meg a három szolgáltató között: 
Westel - 55.92 százalék, Pannon 
GSM — 40.35 százalék, Vodafone 
3.73 százalék. 

A hálózatokból kimenő beszéd: 
perc szolgáltatók között: megoszlá- 
sa jól mutatja, hogy a ma mintegy 
100 ezer előfizetőt számláló Voda: 
fone-tábor beszélget viszonylag a 
legtöbbet más hálózatok előfizeti 
vel (legalábbis az indított hívásokat 
tekintve). Az összes kimenő beszéd. 
perchez viszonyítva márciusban ez 
az érték 3.82 százalék, áprilisban 
4.21 százalék, májusban pedig 4.20 
százalék volt. 

Ha a három szolgáltató összevont 
adatait vizsgáljuk, megállapíthatjuk. 
hogy áprilisban és májusban a 
GSM-előfizetők számának növeke- 
dési teme közel azonos volt A 
márciusi értékhez képest áprilisban 
az előfizetők száma 5.03 százalék. 
kal, míg májusban az áprilisi elő- 
fizetőszámhoz képest 5.6 százalékkal 
emelkedett. Két hónap alatt tehát a 
márciusi bázishoz képest több mint 


10 százalékkal nőn a magyarorszá: 
gi GSM-felhasználók száma Arra 
( vonatkozóan sajnos nincs adatunk. 

a EÓ hónapokban 


menny 
ket, így 
tószám-nőve 
őfizetőt takar. 
Í Ami a beszélgetési kedv 
májusban sokkal többet be 
tek a mobilfelhasználók hájó 
kívüli előfizetőkkel. mint áprilisban 
Mindig az előző hónapi adatokat 
alapul véve, azaz 100 százaléknak 
tekintve a márciusi. a GSM-hálóza: 
tokból kimenő beszédperceket, áp. 
rlisban ez az érték csak 10033 
százalékra emelkedett. de májusban 
— 100 százaléknak véve az áprilisi 
értéket — már meghaladta a 112 szá. 
zalékot. Ha a GSM-hálózatokból ic 
menő és a hálózatokba bejövő 
szédperc változását nézzük, még 
erőteljesebb a két hónap közötti kü. 
lönbség: a márciusi 100 százalék 
hoz képest áprilisban csak 99.09 
százalék, májusban pedig — az ápr. 
lisi adatokhoz viszonyítva 
százalék. 


Motorola: digitális génkészlet 


A Motorola Európában is útjára bo- 
csátja a Digital DNA-t, magyarul a 
Digitális DNS-t (a DNS itt a de- 
zoxiribonukleinsav rövidítése), s ez 
alkalomból a svájci Montreux-ben 
újságíróknak. ismertető előadás-so. 
rozatot tartott The Heart of Smart 
(Az intelligencin veleje) címmel. 

Műszaki szempontból a Digitális 
DNS a világot átszövő intelligens 
termékekbe beágyazott elektronikus 
megoldásokból áll, marketingszem- 
pontból pedig márkanév: a Moto- 
rola vezető szerepét van hivatva 
hangsúlyozni, . éspedig azoknak 
az összetett technológiáknak és fo- 
lyamatoknak a fejlesztésében, ame- 
lyek révén egyre nagyobb tudású 
beágyazott. elektronikus  megoldá- 
sokkal lehet egyszerűbbé, kézenfek- 
vővé és kényelmessé tenni az intel- 
ligens eszközök használatát". 


Amint az az előadásokból és az 
előadóterem melletti kiállításon ki. 
derült, a Motorola négy fő területen 
igyekszik forradalmasítani az intel- 
lígens termékeket: a háztartásban, 
az nutóban, a hálózatban és magán a 
hol ítt, bol ott levő emberen, 

A Motorola felfestette képben a 
Digitális DNS a ház minden szobá- 
jában jelen van, segíti a kapcsolat- 
tartást, a szórakoztatást (digitális rá- 
dióval és televízióval, DVD-leját- 
szóval és hordozható MP3-lejátszó- 
val, valamint az MP3 kódolású zene 
letöltésére, elektronikus levelezésre, 
webböngészésre és videokonferen- 
ciára alkalmas Streamaster archítek- 
túrával — ez távközlési elemekből, 
PowerPC központi feldolgozóegy- 
ségből és egy szórukoztatási alap- 
architektúrából áll össze). Szintén 


házi lehetőséggé válik a képfeldol- 


gozás, s ez segítheti a biztonsági 
szempontból fontos biometriai jel 
lemzők mérését, valamint a video- 
konferenciát. A konyhában hálózat: 
ba kötött háztartási gépek működ- 
nek, intelligens szenzorok és motor- 
szabályozó eszközök. 

Az autóba olyan megoldásokat le. 
het beágyazni, amelyek figyelik az 
út állapotát és a vezető reakcióit, és 
erre támaszkodva nehéz helyzetek. 
ben segíthetnek a vezetőnek. A tele- 
matikai rendszerek fejlődésével IP- 
re alkalmas webautók jöhetnek lét- 
re: a vezető a Motorola iRadiójával 
például testreszabott szolgáltatáso- 
kat kaphat. 

Az emberhez kapcsolódó mobil- 
kommunikációban a Motorola szö- 
Vetséget kötött a Lucent Technol- 


oögiészel (ez a Star"Core), és egye- 
bek között távközlési, szállítási és 


fogyasztói elektronikai digitális szol: 
gáltatásegyűtteseket adtak meg; a 
Sunnal a Java Micro Edition plar- 
formját használják a beágyazon esz 
közök szoftvereinek fejlesztésére, a 
Symbian együttműködésben a No- 
kiával, az Ericssonnal, a Pszonnal és 
a. Matsushitával szabványos operá- 
ciós rendszert igyekeznek kidolgoz: 
ni a vezetéknélküli kézi információs 
eszközök következő nemzedékéhez 
A hálózat terén a Cisco a Motoro- 
líval szándékozik megterveztetni és 
gyártatni a Vaice over IP termékek 
legfontosabb. elektronikus rendsze: 
reit; a Motorola a Sunnal együtt fej- 
leszti az IP alapú vezetéknélküli há- 
lózatokat; a Motorola nagy megbíz. 
hatóságú hálózati kiszolgálókkal, 
alapállomás-vezérlőkkel és alapál- 


lomássokkal járul hozzá ehhez. 
sir 


HÍRHÁTTÉR 


.Net 


vízió 


Következő generációs Microsoft 


Pontosan két héttel a jacksoni ítélet után, június 22-én a Microsoft sajtótájékoztatót tartott Redmondban, s ezen 
Bill Gates nyilvánosságra hozta a cég .Net platformmal kapcsolatos terveit. Arccal a jövő és az internet felé — így 
foglalható össze a legtömörebben az új vállalati stratégia lényege. Zimányi Katalin elemzése. 


apunk. online kiadása, a. www 
szamítastechnika.hu a nap hire- 
jelentés részleteit. A korábban Next 
Generation Windows Services 
(NGWS), most pedig Microsoft Net 
eteti terv ar következő 
termet platformjául 
szolgálni — állítja Gates. A Net inter. 
pú progran 


a ozási infrastnuk- 
túrából áll, továbbá olyan felhasz; 


iltatáso- 
a legkülön- 

Az 

illetve az elkő- 


n megjelenő új 
-k felhasználásá- 

a) a Microsoft.Net új platformot 
kínál, amelyen a korábbinál hatéko- 
nyabban lehet kezelni az intemetes 


atározását . tekintve 
nem operációs rendszer és nem is 
mag a Microsoft.Net, de 


ez a bejelentés, mint a 
y a grafikus felhasz- 


Ballmer, a Microsoft elnák-vezér: 
zgatója szerint a Microsoft-.Net 
csak nem is hasonlítható. a 
Windowsboz, mert nem dobozba 
ezmék:  , Szolgáltatás. 

? jenő szoftver, nem köny 
nyű. pontosan megmondani, hogy 
Az viszont jól definiálható, hogy 


környezete 
lönbözőbb ügyféles 


biztosít a 
özök számmá 
teszi a weben 


ii szervereken üzeme. 
A végfel 
jelle: 


áltatások elérését 


tasználók számára böngész 


dop nél 
jelenteni a Net. Elmo- 
árok a különböző alkal. 
sok között; példáui az e-mail 
umokon belül ráblázatke- 
csztő lehetősé. 


k zx:k elérhetők. Ezenfelül a 
N imogatni fogja a kézírás. és a 
eTÉNT 
Elemzők az esélyekről 


Egye 
sen f 


ták a június 22-i beje. 
hírét és mindenekelőtt annak 
artalmát. Számítani lehetett a beje. 


mé: 


lentésre. eredetileg a hónap el 
lé: 


tervezték, de a bírósági döntés 
eg késleltette az eseményeket. 
ter Kay, az IDC elemzője azt 
mondja, bogy cddíg még nem ta- 
tálkozott a Mierosoítéhoz fogható, 
mindent felölelő stratégiával. Kay 
szerint a kívitelezésmél sok. múlik 
azon. hogy milyen partnerkapcsola- 
tokat épít a cég; A .Net sikeresélye 
meghaladja az 50 százalékot" Ha- 
sonlóképpen látja a helyzetet Steve 
Kleynkanz, a Connecticut állambeli 
Mets Group munkatársa, ugyanak. 
kor felhívja a figyelmet a gyakorlati 
Megvalósítás nehézségeire ís. 
Jóllehet 2 Windowshoz készülő 
Ner ügyfél 1.0-s változata, a Win. 


Imondiak szerint legalább olyan ( 


államokbeli elemzők ked- ) 


dows.Net már a jövő évben megje- 
lenik, a kiszolgálóoldal, valamint a 
deljes" .Net felhasználói interfész 
legkorábban 2002-ben vagy még 
később lesz kész. A Meta Group 
szakértője azt jósolja, hogy teljes 
egészében csak 2004-ben valósulhat 
) mega Net vízió, 


Bül Gates 


nera dobása. Sreve / 


Intemetes  időszámítással mérve 
mindez igen hosszú várakozást je. 
véli Mohammad Rashid, a 

kalifomiai Goinyest-com Inc. tech. 

nológiai igazgatója. , Ma építjük az 
) alkalmazásokat, épp ezért már ma 
kiforrott. szabványokkal kell ren- 
delkeznütnk" — nyilatkozta a Com. 

Puterwortd online-nak Rashid, aki 
€ egy Sum Enterprise Java 
hinológián alapuló online 
kereskedelmi rendszer  kiépítésén 


lent 


Í Az amerikai online lap az elem- 
( zők mellett megkérdezett néhány 
helyi felhasználót is arról; mi a vé. 
leményük a Microsoft.Netről. For. 
rest Newstrom, az Alaska USA Fe. 
deral Credit Union programozási 
vazgatója szkeptikus az XML-lel 
szemben: nem tudja eldönteni, va- 
jon helyesen teszi-e a Microsoft, 
bogy ilyen mértékben állítja a ter- / 
veinek középpontjába. 
]  Deepat Amin, a vlungle elneve- 
! zésű alkalmazásszolgáltató cég ve- 
) 7énigazgatója ezzel szemben bízik 
Jaz XML-ben, ugyanakkor afelől 
vannak kétségei, hogy éppen a 
) Microsoft víziója passzol-e hozzá. 
! James Harvey, a bostoni Visible 
Markcts, Inc. technológiai elnökhe- 
lyettese pedig attól tart, hogy a Mic- 
rosoft új kezdeményezése nem hoz 
valódi piaci stílusbeli váltást. 


A PC utáni korszak 


Steve Ballmer szerint a Microsoft 
új, PC utáni korszakot nyit, az 
intemet alapú szoftverszolgáltatáso- 
kat helyezi a vállalati stratégia kö- 
Téppontjába, de ez még önmagában 
nem jelenti azt, hogy a Windows 
teljesen a háttérbe szorulna. Az 
előttünk álló kihívások fényében a 
Net lesz a jövő programozási mo- 
dellje, és a Windows platformnak 
helye van ebben a modellben? — 


ató: IDGNS Image Bant) 


nyilatkozta a vezérigazgató az [nfő- 
World.comnak 

Rick Shertund, a New Yorkol 
Goldman Sachs munkatársa úgy vé- 
Ti. a .Net platform bejelentése nem a 
bírósági döntésre adott azonnali vá- 
asz, hanem sokkal inkább a konku. 
renciának szól. Sherlund az Orw 
cle-t, a Sunt, az 
Ametica . Online-t 
és ca többieket" ne. 
vezte meg vetély- 


társakként. 
Nem szorosan 
pincpolitikai, . sok: 


kal inkább felhasz- 
nálói szempontokát 
figyelembe véve az 
a legszembetűnőbb, 
hogy az alapnak te- 
kinthető .Net kíná: 
laton felül. egyéb, 
speciális felhasz- 
nálói rétegeknek de- 
dikált elemek is 
megjelennek a terv- 
ben. Ezek a követ 
kezők: Windows 
Net, MSN.Net, Office.Net, Visunl 
Studio.Net, illetve a .Netre ültetett 
Consumer Subscriber Services, Var 
lamint a bCentral. (Ez utóbbi: az 
MSN kisvállalkozás-orientált kom- 
Ponense.) 

Gates szerint a Net vízió alap- 
gondolata a kilencvenes évekre ve- 
Zethető vissza, csakhogy mára több 
tekintetben is megváltozott a hely- 
zet. ..Világosak a háttértochnoló- 
giák, és minden adott ahhoz, hogy 
konkrétan megvalósítsuk . tervein- 
ket" — nyilatkozta a fő szoftvertech- 
nológus. 

Mint emlékezetes, Gates és Ball- 
mer januárban tett említést először a 
Next Generation Windows Servi- 
cesről. amikor Gates vállalati rangot 
váltott, és Ballmert előléptették ve. 
zérigazgatóvá. Akkor arról szólt a 
történet, hogy Gatesnek jól jön a 
szerepváltás: ezentúl több időt szen- 
telhet a NGWS projektnek. 

A júniusi sajtótájékoztatón Ball. 
mer a szofíveripar teljes átalakulá 
sát hangsúlyozta. Elmondta, hogy 
bízik az XML.-ben, mint ahogyan 
bízik a fejlesztőkben. és a hagyomá- 
nyos szoftverlicenc alapú rendszer 
nyomába lépő új, előfizetéses üzleti 
modell sikerében is. A Netet támo- 
gató új Microsoft-technológiák kö- 
zül a Universal Canvas böngésző, 
kommunikációs lehetőségeket, va. 
lamint dokumentum-authority és an- 
notációs lehetőségeket integrál. Az 
Information Agent a felhasználó 
személyazonosságát kezeli az inter- 
neten, és felügyeli a webhelyek, a 
szolgáltatások és a felhasználó kö- 
zötti interakciót. A Dynamic Deli- 
vety dolga az automatikus szoftver. 
telepítés, a frissítés. a roaming, va- 
lamint az offline támogatás. 

Jack Serfass, a portsmouthi Bow- 
Street Software. tulajdonosa nem 
tart attól. hogy a Microsoft hegemó- 
niára törekedne az intermetplatfor- 


mon, sem attól, hogy megismételné 


a desktop operációs rendszer plat- 
farmon elért teljesítményét, 
Serfass-szal ellentétben Bullmer - 
teljesen. érthető módon — egészen 
más jellegű jóslatokba bocsátkozott 
Miért lesz sikeres a Microsoft? 
Ment alapvetően szoftveresek vá 
gyunk, a vérünkben van a szakma." 
A riválisokat pedig a következőkép- 
Pen aposztrofálta: , A. Sun elsősor- 
ban hardveres cég. A Sun, az Orucle 
És az IBM nem látják az ügyféloldal 
intelligenciájának . szükségességét. 
A Linux pedig jól működő jelenség, 
de csak statikus szint 


Árnyalatnyi különbség 


Nem léhet ráfogni, hogy mostohán 
bánna az amerikai szaksajtó a Mic- 
rosofttal: a június 8-i ominózus Íté- 
let óta is rendszeresen foglalkozik a 
cég mindennapjait érintő kérdések- 
kel, és nem csak a perrel kapcsola- 
tos legfrissebb információkkal. Az 
ítélethirdetés óta eltelt időszak friss 
hírci között szerepel egy, a szerve- 
rek új árképzési modelljéről szóló 
híradás. 

Az Infoorld.com közlése szerint 
a. Microsoft újragondolta a szerver- 
alkalmazások licencfeltételeit, hogy 
kedvezzen az  intemethasználók 
egyre szélesebb táborának. Az új 
licencmodell, amely a processzorok 
darabszáma szerini fizettet az ügy- 
felekkel, a Microsoft szerverek kö- 
vetkező kibocsátásánál lép életbe, 
(Korábban a felhasználók száma 
alapján számláztak az ügyfeleknek.) 
Egyetlen kivétel lesz, az Exchange 
2000, amelynek esetében Érintetle- 
nül hagyják a jelenlegi árképzési 
modellt. 

Barry Goffe; az SOL Server ter. 
mékmenedzsere szerint igen nehéz 
átlátni. megérteni a Microsoft lí- 
cencpolitikáját. Goffe. ugyanakkor 
rámutatott, hogy a vetélytársak kö- 
zül az IBM és az Öracie már tavaly 
bevezette a processzor alapú licenc- 
díjszámítást, és emiatt valószínűleg 
nagy nyomás nehezedhetett a Mic- 
rosoftra a felhasználók oldaláról, 

Elemzői vélemények szerint a 
kis- és közepes méretű vállalkozá- 
sok számára összességében nem je- 
lent majd számottevő. különbséget 
az árképzésben bevezetendő válto- 
zás, ugyanakkor a nagyobb vállal 
tok garantáltan többet fognak áldoz- 
ni az SOL Server 2000 Enterprise 
Edition oltárán, Jó és ideillő volna e 
helyen felvonultatni az első felhasz- 
nálói véleményeket is, de. sajnos 
lapzártánkig nem álltak rendelkezé- 
sűnkre megfelelő, biztonsággal hasz- 
nálható források. 

Nem hiába nyilatkozta Gates jú- 
nius 8-án: .Buxiness as usual", 
minden cégdarabolási szándék elle: 
nére az élet megy tovább a Mic- 
rosoftnál. Ha nagyon kötözködők 
akarmánk lenni, akkor azért azi 
mondhatnánk, mégsem ígaz az állí- 
tás as usual" fele, mert két hét alatt 
két gyökeresen új üzleti modellt ís 


bejelentettek, Alig egy nappal a .Nct 
platform bejelentése után arról írt a 
framinghami Computerworlit, hogy 
Jó néhány, a Microsoft mellett lob- 
bizó amerikai szervezet jelezte: megy 
próbálrak információt lopni tőlük a 
cégről. Domínigue Deckmyn, a lap 
munkatársa az üggyel kapcsolatban 
hivatalos kommentárt kért a Micro. 
softtól, és azt a választ kapta, hogy 
a. konkurencia mindenre képes, ha 
a redmondiak elleni harcról van szó. 

David. Remnitz, a New York-i 
IFscc biztonsági szaktanácsadó cég 
igazgatója elmondta, hogy nem csak 
az információtechnológiai iparban 
fordulnak elő olyan esetek, hogy 
lefizetik egy-egy cég takarítósze- 
mélyzetét, hogy . gondosan válos 
son" a vállalati szemétből. Az ilyes- 
mi megszokott jelenség azokban a 
szektorokban, ahol különösen kiéle- 
zett a verseny, 


Ha harc, legyen harc! 


Allison Rosen, a washingtoni Asso- 
ciation for Competitive Technológy 
(ACT) elnökhelyettese a napokban 
megerősítette a The Wall. Street 
Journal értesülését, miszerint az 
Upstream Technologies cég két al- 
kalommal ís 1200 dollárt kínált fel 
az ACT takarítóinak a cégszemét át- 
vizsgálásáért. (Az ACT-ről annyit 
kell tudni, hogy technológiai. in- 
novációt támogató, a kormányzattól 
független szervezet, és tagjai között 
tudhatja a Microsoftot) Ahogyan az 
lenni szokott, a rosszhiszemű bérku. 
kásokat senki sem szólaltatta meg, 
így a helyzet megítélésében csakis 
egyvalamire lehet támaszkodni; Ro- 
sen szavahíhetőségére. 

Ugyancsak a The Wall Street 
Journalken jelent meg az a hír, mi- 
szerint több dokumentum És notesz- 
gép tűnt el a washingtoni Sound 
Economy, illetve az oaklandi The 
Independent. Institute. szervezetek- 
től, amelyek rendszeres anyagi tá- 
mogatást kapnak a Microsofttól, 

Rick Miller, a Microsoft szóvivő- 
je megerősítette, hogy a Sound Eco- 
nomytól; illetve a The Independent 
Institute-tól . eltulajdonított. doku- 
mennumokat illetékes kezek" átad- 
ták a sajtónak. Miller szerint az ak- 
cíó célja egyértelműen a Micro- 
soft-DOJ per kimenetelének befo. 
Iyásolása volt. A Computerworid 
kommentárt kért a Novelltől, a Sun 
Microsystemstől, a Netscape Com- 
municationstól, de egyik cég sem 
volt hajlandó nyilatkozni az üggyel 
kapcsolatban , 

A szóvivő határozottan visszauta- 
síton minden olyan feltételezést, 
amely szerint cége a washingtoni 
lobbizás eszközével próbálná meg 
érvényesíteni érdekeit: , A tárgyaló- 
teremben kell megnyeműünk a pert, 
nema politikai küzdőtéren" 3€ ] 


TECHNOLÓGIA 


(NC) nevezett eszközök ára monitor 
nélkűl 199 dollár lesz, és úgy tervezik 
öket, hogy egyszerű, gyors internet 
elérést és elektronikus levelezést biz- 
tosítsanak. A ,órészt Larry Elison által 
pénzelt The Néw intemet Computer 
Co. (NICC) készítette gépek eddíg 


Napját azért választották a forgalom: 
ba hozatalra, mert a készülék Ellison 


"a Palm. A cég a PC.expón mu- 
tata be azt a szoftvert, amellyel a log- 
tóbb Palm-elhasználó hozzáférhet a 
Palmnethez, a cég saját intemetes 
portáljához. Most erre csak a Palm 


re a célra. A Moble Intermet Kt nem 
fejlesztőkészlet, hanem alkalmazás 
csomag égy CD-n, és a felhasználó a. 
PC-jén keresztűl tólheti le a kéziesz. 
közre, A szoltver telepítése után a 
Palm III és a Palm V felhasználóinak 


Az internet technológiája III. 


Az internet működését bemutató sorozatunk első két részében a címzéssel foglal- 
koztunk, végigtekintettűk, hogy a csomag az IP-cím közreműködésével hogyan jut a 
megfelelő alhálózatra, s hogyan találja meg ott a címzett gépet. Most Csórián Sán- 
dor vezetésével azt vesszük végig, hogy az internet protokollkészlete, a TCP/IP. mi- 


ként működik konkrét fizikai hálózati körülmények között. 


TCP/IP legfontosabb proto- 

kolljait a hétszintű OSI (Open 

System Inerconnection) és a 
kidolgozásakor használt négyszintű 
DoD (Department of Defense) mo- 
dell szerint lehet értékelni. Abból, 
hogy a DoD modellben csak négy 
színt van, nem következik szűkség- 
képpen az, hogy ennek a módellnek 
szűkebb lenne a funkcionalítása; az 
OSI modell szerint kidolgozott pro- 
tököllkészletből ís. hiányzik. időn- 
ként egy-egy a különféle szinteknek 
megfelelő funkciók közül, vagy 
egyetlen protokoll látja el a modell 
szerint eredetileg két szinthez tarto- 
26 feladatokat. 


Sokféle hordozó 


A TCP/IP protokollkészlet nem ter- 
jed ki az OSI módell két legalsó ré- 
tegére: a fizikai és az adatkapcsolati 
rétegre. Ebből fakad a hardverfüg 
getlenség, az tehát, hogy sokféle 
csomagkapcsolt fizikai hálózaton 
(Ethernet, X.25, ATM, Frame: Relay 
stb.) lehet TCP/IP protokollal dol: 
gozni, azaz bekapcsolódni az inter- 
netbe. Ezért a TCP/IP protokollt tár. 
gyaló könyvek és tanulmányok jó 
része nem is beszél a fizikai meg- 
valósításról, beéri annyival, hogy 
walami" hozza-viszi az IP-csoma- 
gokat. A különféle protokollok fel: 
adatának és jellemzőinek a bemuta- 
tása előtt érdemes együtt áttekinteni 
őket: végigkövetni a bájtok útját a 
hálózat egyik állomásától a másikig. 


Szigorú, 
de következetes 


Példánkhoz az Ethernet hálózatot 
választottuk fizikai hordozónak, mert 
az Intemet kétségtelenül a távolsági 
(WAN) hálózatok jóvoltából terjedt 
el, ám a színte minden irodában 
meglevő helyi (LAN) hálózatok jó- 
val ismertebbek a távolsági hálóza- 
toknál, s témánk szempontjából épp- 
úgy megfelelnek; ezekben a hálóza. 
tokban pedig már szinte egyedural- 
kodó az Ethernet 

A hálózati protokollok egymásra 
épülő rendszerében — ezt szokás 
protokollveremnek, másképpen pro- 
tokoll stacknek is nevezni — minden 
protokoll csak az alatta és a felette 
levő szomszédaival tart kapcsolatot. 
A felette levőnek szolgáltatásokat 
kínál, s ezeket a szolgáltatásokat az 
alatta levőnek kiadott kéréseire tá 
maszkodva teljesíti. A verem egy 
szigorúan. hierarchikus szervezetre 
emlékeztet mindenki csak a köz 
vetlenül felette állótól kaphat utasí- 
tásokat, a főnökének a főnökétől 
nem, és ki-ki csak a beosztottjainak 
parancsol, a beosztottja beosztott 
jának már nem, 

Legfelül található a felhasználó, s 
vagy közvetlenül kér valamilyen, a 
TCP/P protokollkészletbe tartozó 
hálózati szolgáltatást — például beje- 
lentkezik a Telnettel -, vagy olyan 
alkalmazást indít el— mondjuk, egy 
böngészőt -, amely használ valami- 
lyen protokollt vagy protokollokat a 


TCPAIP készletéből. A verem legal- 
Ján pedig a kábel húzódik, és fe 
szültségváltozásokként továbbítja a 
biteket. 

A 1. ábra mutatja a TCP/IP pro- 
tokollokat két, Ethemmet hálózattal 
összekötött gépen. 


dó TCP/IP-csornagok útját a proto- 
köllveremben, le egészen a kábelig. 
A csomag maximális mérete min- 
den szinten, minden protokoll sze- 
rint korlátozva van. A magas szintű 
protokollokban általában azért, hogy 
a beérkező csomagnak lefoglalt me. 


Mivel a hordozó csomagkapcsolt, 
bármilyen legyen is a hálózat — erről 
a sorozat első részében írtunk bő. 
vebben —, azért a protokollok is 
mind csomagokkal dolgoznak: cso- 
magokként kapják az információkat 
a felettük levő protokolltól, elvég: 
zik rajta a feladaruknak megfelelő 
átalakításokat, majd szintén csomag 
formájában adják tovább az alattuk 
levőnek. (A legfelső szinten álló fel. 
használó persze kivétel: ő nem , ada 
gokban" látja a hálózaton küldött 
kapott információkat) Az 1. ábra 
első gépén például az IP protokoll 
által összeállított IP-csomagot csak 
a második gépen működő IP.-proto. 
koll tudja . kibontani". Vagyis az IP 
Protokoll fizikailag a felette levő 
Protokolloktól (TCP, UDP) kapja az 
információt és az alatta levő Ether: 
net protokollnak adja tovább, logi- 
kailag pedig a másik gépen lévő IP 
protokollal tart kapcsolatot 


Csomag 
a csomagban 


A különféle protokollok által hasz- 
nált csomagok tartalma természete- 
sen eltér egymástól, abban azonban 
egységesek, hogy mindegyiknek 
van egy azonosító információkat 
tartalmazó fejrésze, a ,sszállított" 
adatokat tartalmazó törzse és egy le. 
záró — általában hibaellenőrzésre 
való — része. A 2. ábra mutatja a 
Példánk Ethernet hálózatában hala- 


1. ábra. Ethernet hálózatra épülő TCP/IP protokollok 


móriaterület (puffer) elegendő le 


kihasználása végett. Emiatt a 
kollok nemcsak becsomagolják 
továbbítandó adatot, hanem ha kel 


gyen. az alacsony szintűekben pe- 
díg a kommunikációs csatorna jobb 
proto: 


durabokra is vágják. Például az IP. 
csomag legfeljebb 64 kilobájt hosz: 
szúságú lehet, az Ethemet-csomag [sabb 
viszont csak 1526 bájt. Egy IP-cso- 


koll állítja össze az eredeti IP-cso- 


egy csomagja jóval kisebb, mint az 
A bálózaté. Ezért a 2. útválasztó a B 
hálózatnak megfelelő formátumú 
csomagok létrehozása közben több 
részre bontja az A hálózaton még 
Im ULAZÓ adatCsOpor 
csomagjai 


ismét na 
gyobbak. a 3. útválasztó azonbar 
nem illeszti össze a B csor 
tben 


) protokol állítja belőlék össze az IF 

4. Ha a C hálózaton levő 
minimális csoma 
mint a B há 


) protokollt is kezelhet, a TCPAP: 
) kívül például TPX-et, A; 
másokat. Ez azzal a haszonnal 

e többféle ügyfélgi 


a 
1. ! 


nan tudja, he 
net-csomag tar 
szintű. protakoli 
csomagbeti típusjelzési 
tatja a 


magot tehát álralában több Ethernet- [Az 4. ábra 

csomagban lehet csak elküldeni A csomag szerkezetét A céláll 
beérkező Ethernet-csomagokból a ( és a küldő címe persze nem [P- 
másik oldalon szintén az IP próto- ) cím benne, hanem Ethernet-cím: 


egyedi cím, és változi 


3. ábra. A csomagok szétdarabolása 


magot. be van építve minden Eti 
haáézA hsz hásza 
tsászánv ) SZT EZ 
"Em. E 000 000 110 


a különböző fizikai hálózatokon 


T bbá? bán [táp [0 zbág [man tőotáp tán 
Cákáöamán [Feladó] Enerut 0 dmöző 
Fény [me] dőomáscáma [tu zzzzz ] ac 


4. ábra. Az Ethernet csomag részei 


Csomag hossza 


2. ábra. A protokoll csomagok egymásba ágyazása 


Azeltérő csomagméret akkor okoz 
gondot, ha különböző fizikai háló- 
zatokon halad át az adat, ahogyan 
az az intemeten szokásos. A 3. ábra 
ilyen esetet mutat, A B hálózat egy- 


zati adapterbe. Ezt követi a két 
bájtos Ethernet-típusazonosító: ez 
decimálisan 2048 (hexadecimálisan 
800). ha az Ethernet-csomagban IP 
csomag van vagy annak egy darab. 
ja, vagyis ha az Ethemet-csc 
tartalmát az IP protokollnak kell to- 
vábbítani. 

A teljességhez tartozik, hogy ez a 
két bájt a módosított, IEEE 80: 
szabványként ismert Ethem 
valósításban a csomagban száll 
tott" adatok hosszát jelzi; ez a hossz 
legfeljebb 1500 lehet. A kompatibi- 
lítás miatt ezért a típusjelzés 1501 
És a maximális 65 536 közé esik. Az 
1. táblázat az Ethemet-típusszám és 
a magasabb szintű hálózati protó- 
kolt közöt definiált több. tucatnyi 
kapcsolatra mutat néhány példát. 

Az Ethemet-csomag tartalmát te- 
hát a típusszám alapján az IP proto- 


TECHNOLÓGIA 


fosszrsrálgászásána 


Intomet protokol (IP) 
805. Xx26iayer3 
808 ARP (Address 
Resoluton Protocol) 
5008, 8046, 
8047. 8069 Applaalk 
8005 IBM SNA Ethemneten 
1. nábtázat 


koli kapja meg, Az IP-re mint a TCP/ 
1P hálózat alapprotokolljára sok ma- 
szzsíbb szintű protokoll támaszkodik; 
a 2 ábrán csak a három legismer- 
tebbet: az ICMP-t (Intemet Control 
Message), az UDP-t (User Da: 
tazram Protocol) és a TCP-t (Trans: 
mission Control Protocol) tüntettük 
fel közülük. Honnan tudja az IP mo- 
melyik felette levő Proto- 
kollnak szól a beérkezett csomag? 
A 5. ábra mutatja az IP-csomag ] 
tét; a különféle elemek sze- [ 
repével a sorozat következő részé. 
ben részletesen foglalkozunk. A fej; 
rész egybájtos Protokoll mezőjében 
levő szám azonosítja az IP feletű / 
ímzett protokollt. A 2. ábrán ) 
pl" TCP-hez a 6-os szám tarto- ) 
az UDP-hez a IT. az ICMP-hez 


állítja újra óssze a darubokra vágott 
csomagot 

Az IP csomagban az Azonosító 
mező a csomag — TCPAP szóhasz- 
nálattal: a datagram — sorszáma, 
Nézzük először azt az egyszerűbb 
csetet, hogy az IP-csomagokat nem 
kell szétdarabolni. Ekkor, mint a 6. 
ábra mutatja, a küldő mindig egy. 
gyel növeli a csomag azonosítóját; a 
címzett ebből tudja a csotnagok s0r- 
rendjét. és egy idő után azt is észre- 
veszi. ha egy vagy tőbb csomag el; 
veszett 

A csomag fejrészében két bít se. 
gíti a darabok azonosítását. Az MF 
(More Fragment) bit 0 értéke azt 
jelzi, hogy a csomagot nem követi 
újabb, ugyanahhoz a datagramhoz 
tartozó csomag; vagy azért, mert 
belefért egy hálózati csomagba 
(mint a 7. ábrán látható IP csoma: 
ok), vagy azért, mert a széttördelt 
IP csomagnak ez az utolsó része, Az 
MF bit I értéke azt jelzi, hogy utána 
még további , darab" is jön. 

Ha egy IP csomagot több darabra 
kell tördelni, akkor a darabok azo- 
nosítója— s persze a feladó és a cím. 
zett IP címe is — ugyanaz lesz; innen 
tudja a címzett, hogy mind ugyan- 
ahhoz az IP csomaghoz tartoznak. 
A darabok sorrendjét a Darub elto- 
lása (Fragment Offset) segítségével 
lehet megállapítani; erre a célra 13 


tag nd 
I vsza [fesz szoges Tajen bosz 
veze 5 ! tejen 


5. ábra. Az IP-csomag szerkezete 


1 
hi , 
! 1 


Ú rznesémsn 


6. ábra. Egész (nem széttördelt) IP-csomagok cseréje két gép között 


sebb adat fér, mint az 
mag hossza, akkor, mint ko- ) 
ábban már emtítetűk, a csomagot 
kell tördelni, sz útjába éső út. 
nak vagy már a küldő szá. 
pnek. Ezután a darabok egy. 
forma feladó és címzett IP-cimmel, 
de önállóan haladnak át a hálózaton 
Ez azt ís jelenti, hogy különböző 
utakat járhatnak be, és egyáltalán 
bem bíztos, hogy az elküldési sor- 
rendben érkeznek meg; ez még a 
szénördelés nélkül, egyben to. 
vábbított TP csomagokkal is meges- 
het. Honnan tudja a címzett a cso- 
magok helyes sorrendjét, és hogyan 


bítet foglaltak le az IP csomag fejré- 
szében Ez a szám azonban nem a 
darab sorszáma, hanem az első bájt. 
Jának a helye az eredeti csomagban, 
mint azt a 7. ábra szemlélteti; azon 
] egy 1500 bájt hosszúságú IP-cso- 
! magot vágtunk szét három önálló 
) 1P-csomagra. 
1. S miér nem három egyforma, 
1 500 bájtos részre vágtuk? Ebben 
) sajnos némi tervezői következetlen- 
) ség is közrejátszik, A Darab eltolása 
mező, mint említentűk, 13 bit hosz- 
szú, vagyis 8192 bájtig lehet meg- 
adni vele a csomag első bájtjának a 
Pozícióját. Az IP-csomagok maxi- 


málix mérete azonban 65 536 bájt 
(64 kilobájt). Hogy a 13 bit elegen- 
dő legyen, a Darub eltolása mező- 
ben levő számot meg kell szorozni 
nyolccal; ez adja a tényleges pozí- 
ciót, Ez azt jelenti, hogy a darabok 
atára csak nyolocal osztható helyre 
kerülhet; ha tehát három, nagyjából 
egyforma részre akarjuk vágni a 
csomagot, akkor a méret 504 bájt 

Előfordulhat, hogy az IP-csoma; 
got nem szabad szétvágni. Például 
azért nem, mert egy olyan, merevle- 
mez nélküli munkaállomásról van 
szó, amely bekapcsolás után a TCP/ 
IP hálózatról tölti le az operációs 
rendszert, és a letöltő EPROM: 
ban a program nem eléggé okos" 
ahhoz, hogy összeillessze az egyes 
darabokat. Ezt a küldő az IP csomag 
fejrészében levő DF bit (Dont Frug- 
mend) 1-re állításával jelezheti az 
útválasztóknak. 

Mint tudjuk, alaphelyzetben gya: 
korlatilag lehetetlen előre megmon- 
dani, hogy a csomagkapcsolt háló- 
zatokban egy csomag pontosan 
mennyi idő alatt ér célba, mert ez 
erősen függ a hálózat szakadatlanul 
változó terhelésétől. A túlterhelés 
elleni védekezésnek az az egyik (a 
legegyszerűbb) módja, hogy az út: 
választó egyszerűen eldobja a cso- 
magot. A darabokra vágott IP-cso- 
magból tehát egy vagy több darab 
esetleg sohasem érkezik meg. Ép- 
pen ezért a címzett az első darab be- 
futásakor elindít egy időzítőt (re- 
assembly timer), s ha az utolsó da- 
rab nem érkezik be ennek a lejárta 
előtt, akkor eldobja a csomag beér- 
kezett részeit és egy ICMP híbaűze- 
] netet küld a csomag feladójának, 

)  Összeállt tehát az IP-csomag: az 
) IP-modul a fejrész Protokoll mezője 

alapján meghatározta, hogy melyik 
felette levő protokolinak szól, és ez 
alapján átadja, mondjuk, a TCP pro- 
tokolinak. Ezek a protokollok (TCP, 
) UDP stb.) szintén többféle felettük 
álló protokollt vagy alkalmazást 
szolgálnak ki. Ráadásul ezek párhu. 
zamosan ís futhatnak, hiszen pél. 
dául több állományt is letőltherünk 
egyszerre. 

Honnan tudja a TCP, hogy me- 
lyik szolgáltatásé a csomag? A s0- 
kat emlegetett portszámból (port 
number). Ez egy 16 bítes szám a 
TCP, UDP stb. protokollok csomag: 
jának a fejrészében; ezzel azonosít: 
ják a szolgáltatásaikat felhasználó 
) alkalmazásokat. Egy port megnyitá- 

a egyszerűen azt jelenti, hogy el- 

indítunk egy alkalmazást, amely a 
) protokolloknak a portszámimai azo- 

nosítja magát. Mivel"a hálózaton 
] folyó bármilyen kormmunikációnak 
) kér oldala van, a protokoll csomag: 


Tepi 
20 FTP odatport 
an FTP veződőport 
23 Tolnet 
§a DNS 
80 HTTP protokoll 
23 1Px protokoll 
VOP portszám Alkalmazás vagy 
szolgáltatás 
69 TETP 
40 HTTP 
88 Kerberos. 
161 SNMP 
2 táblázat 


jának a fejrésze két portszámot tar 
talmaz: a feladó és u címzett port- 
számát. 

A portszámok egy része előre ki 
van osztva a szolgáltatások között — 


néhányat felsoroltunk a 2. táblázat- 
ban — a gyakorlatban azonban szinte 


szinten (Layer 2) működik, az útvá- 
lasztó pedig a harmadikon (Layer 
3), válaszoltam röviden, de rosszul 

Ez az állítás persze igaz, csakhogy 
aki tudja, hogy mi történik a máso- 
dik, illetve a harmadik színten, az 
nem tesz fel ilyen kérdést. 

Nézzük meg a 8. ábrát! A cég 
PCát egy Ethemet-kapcsoló köti 
Össze, az internettel pedig egy útvá- 
lasztó tartja fenn a kapcsolatot, En- 
nek megfelelően minden gépnek 
van Ethemet- (ETH) éx internet. 
(IP-) címe. A hálózaton Ethernet 
csomagok — haladnak, s azokban 
Eihemet-cím és IP-cím is szerepel, 
A kapcsoló a csomagokban csak az 
Ethemet címet ismeri fel, s annak 
alapján továbbítja a PC-k között a 
csomagokat,  IP-címekről nem is 
tud. A belső kommunikációhoz 
azonban ez is elegendő; ha a PC-k 
nem az intemethez kapcsolódnának, 
akkor nem is lenne szükségük [P- 
címre, pontosabban szólva, az IP- 
cím ilyenkor bármilyen lehetne. 


8. ábra. A kapcsoló és útválasztó feladata 


tetszőleges . portszámot  beállítha- 
tunk. ha azt még nem foglalta el va- 
lamely más alkalmazás. 


Összefoglalásféle 


Végigkövettük a csomag útját a ká- 
beltől az alkalmazásokig. A gyakor 
lati tapasztalat azt mutatja, hogy a 
kezdőknek az íntermet működésének 
a megértésében a magasabb szintű 
hálózati és az alacsonyabb színtű fi- 
zákai protokollok megkülönbözteté. 
Se az egyik nehézség. Egyik ismerő- 
söm ezt kérdésben egyszer úgy fő- 
galmazta meg, hogy mi a különbség 
a kapcsoló (switch) és az útválasztó 
(router) között? (Aki tudja, itt befe- 
jezheti az olvasást.) 

A kapcsoló a második hálózati 


daztág [jaaa 


7. ábra. Egy IP csomag három részre bontása 


Az intemetre küldött csomagokat 
az úlválasztóhoz kell eljuttatni, az 
tválasztónak ís van tehát Ethemet- 
címe, a kapcsoló ez alapján irányítja 
hozzá a csomagokat. Az útválasztó 
a kapcsolónál mélyebbre" tud be- 
tekinteni a csomagba. Kiolvashatja 
az IP-címet, ki tudja bontani az IP. 
csomagot az Ethernet csomagból és 
átültemi a külső WAN kapcsolatnak 
megfelelő . formátumú . csomagba, 
hiszen kívül már nem Ethernet háló: 
zar működik. Ugyanezt teszi vissza- 
felé is. Megállapítja, hogy a kívülről 
jövő IP-csomagban szereplő IP-cím 
megtalálható-e a belső hálózaton 
(be van-e kapcsolva az adott IP- 
című PC), majd beleteszi a csoma. 
01 egy Ethernet csomagba, ellátja a 
megfelelő Ethernet-címmel, és a 
kapcsolón át elküldi a címzett gép. 
re. Az útválasztónak tehát tudnia 
kell a belső hálózat Ethernet-inter 
net címpárjaút is. 

A kapcsoló egy célszámítógép: 
csak erre a feládatra alkalmas. Az 
útválasztó. hosszű időn keresztül 
egy általános célú, önálló számító- 
gép volt, s egy hagyományos mó- 
don futó útválasztó program dol. 
gozta fel benne a csomagokat, épp- 
úgy, mint bármilyen más adatot, 
ezért a sebessége nagyságrendekkel 
elmaradt a kapcsoló sebessége mö- 
Öt. A mai útválasztók is célszámí- 
tógépek, a sebességük megközelt 
tette — ha utol nem ís érte — a 
csolók sebességét, ezért hívják őket 
néha 3. szinten dolgozó kápcsoló- 
nak (Layer 3 switch), utalva az út- 
választó funkcióra (Layer 3) és a 
kapcsolóhoz közeli sebességre. 36 


kocsik eladását 


, Ausztráltá- 


Nékról. (The Wall Street Journal) 


190 centiméteres szélesség ) 
curópai fülnek, illetve szem- ( 
almás, amerikai méreteket 
4 .bö- 
autók. országában gondolták 
tervezők, hogy az új 300-as 
méretűre. csökkentve kelt 
li ú , fMinget", Csak hogy tud: 

juk, miről van szó: ezt uz autót a 
DaimlerChryaler a prémium — vagy 
is luxus — kategóriába szánta, ahol 
akad azéri néhány versenytárs. A 
300M-nek. olyan modellekkel kell 
ringbe — bocsánat, országútra — száll 
nia, mint a Mercedes E osztálya 
(némelyek szerint az S osztály ís 
nyugodtan . lehet ítási 
alap) vagy a skandináv márkák kö- ) 
zül a Volvo S80-as, illetve a Saab 9-5 ( 
Aero. Érdekes az esetleges párhu 
zam az Audi és a BMW modelljei 
vel: kifogástalan összehasonlítást 
ígazában csak akkor lehetne tenni, 
ha az Audinak lenne 7-es, a BMW 
nek pedig 6-os limuzinsorozata. 
Még érdekesebb az összehasonlítás, 
ha tekintetbe vesszük, hogy mennyi: 
be kerül választott autóak: a 300M 
14 millió forintos ára — kategóriájá 
ban — több mint versenyképes, 

A Magyarországon még szokat 
lan méretek és a több mint másfél 
tonnás tömeg ellenére a 300M egy- 
általán nem kelti kimozdíthatatlan 
monstrum benyomását, Az áramvo. 
nalas karosszéria egy elrugaszkodni / 
készülő nagymacska dinamizmusát 
sugallja; szinte látjuk, amint néhány 
másodperc múlva már a messzi pré. 
rin fog vágtázni, szédületes tempó: 
( ban. A tökéletes formát kialakításá: 
ban nagy szerepet játszott a CATTA 
tervezőszoftver; ez annyira felgyor. 
sította a folyamatot, hogy a mér: 
nököknek egyéb kreatív ötletek, il: 
letve tesztek megvalósítására is ma: 
radt idejük. A. motortervezési sza 
kaszban a program révén például 
1500-féle benzin-levegő keveréket 
állítotak. elő virtuálisan, amíg ki 
nem kísérletezték az ideális befecs. 
kendezési arányt; ebből következik, 
hogy ideális az égés és a hőleadás, 
és síma a gyorsulás, (A 300M 2.7 Ii 
teres változata volt az első olyan 
Chrysler-motor, amelyet teljes 
szében CATIA-val terveztek.) 

Tesztautónkat 3500 köbcentis, 
hathengeres SOHC motor mozgatta, 
mégpedig meglehetős vehemenció 
val, Az nblokkba si 
252. lóerő leghatékonyabban 6400 / 
fordulaton fejti ki hatását, viszont a 
maximális, 340 newtonméteres 
nyomaték már 4000 másodpercen 
kénti fordulaton érv A ko. 
csi gyári adatok szerint 8.8 másod; 
porc alan gyorsul fel 100 kilomé 
ter/órás sebességre; nekünk ezt az 
automata váltó D fokozatában 8.5 
másodperc alatt, AutoStick, vagyis 
manuális üzemmódban 8.2 másod. 


nek h 


idézhetnek, ám éppen odaú 
horn 


összehason 


porc alatt sikerült teljesítenünk. (Hoz 
zátosszük: téli gumival.) A 300M 
1 végsebessége 230 km/h. Ezt megta 


Chrysler 300M 3,5 V6 


foltsága ( 
kozó szigorú szabályok) 
volt módunk: mihelyt ugyanis meg; 
közelítenűk a kétszázas tempót 
beértük az előttünk cammogó kocsi; 
oszlopot. Chryslerünkkel kelet-et 
rópsi utakon tehát nem élvezhettük 


a mélyrepülésre vonat 


! felhővenül az amerikai végtelen te- 


rek érzetét ír a keményre han 
golt sportos futóművek közv 


rázkódások miatt sem —, viszont an, 


nál többször volt részünk zsúfolt vá 
rosokban, A szűk, belvárosi utcák 
ban nem feltétlenül előny az öt 
méteres hosszúság — hogy be tud: 
junk kanyarodni. néha rükvercelni 
is kellett —, ám nem is feltétlenül 
hátrány: ragadozónak kijáró tiszte. 
lettel húzódtak félre a kisebb testű 
négykerekűck. (Ez ítt a macsó he 
lye.) Ekkora teljesítményű motor: 
hoz, mi taga csaknem 


városba 


17 liter 100. kilométerenkénti fo- 
gyasztás dukál: azzal vig: 


moderált tempóban — 8.7 
beéri, 

Az ajtók központi zárja a ri 
távvezérlővel már 12 méterről ki 
nyítható, ekkor kigyullad s 30 má: 
sodpercig égve ís marad a belső vi 
lágítás. (A kocsi belseje, ha azt 
akarjuk, fényárban ís úszhat, min 

elhető helyre raktak lám. 
a hamutartó is kapott 
egyet.) A kocsihoz járó két távirá: 
ón felül még kettő — összesen 
tehát négy — programozható, több 
vezető igénye szerint. Ez azt jelenti, 
hogy annak, aki az mutó használói 
közül éppen beül, nem kell bajlód 
nia az ülés, a visszapillantó tükrök 
És a kedvenc rádióállomás űjbóli 
beállításával, ezi mi 
a távirányítóra p 


tcsri helyette 


amozoti szemé 


mi renászer abban a pillanatban ak 


(csot off állásba kapc 


nyírva vannak az 


A 


jtók 
a he 


kocsiba ülvi 


rával kezdünk küzde 


tereket hamar meg lel 


tovai 


úllan a ajaj istene 


Az § méteres hossz és a ] pasztalai sajnos a hazai utak zsú- [ építeti adó sugározta jelet. A védel. 


att nem ) tívizálódik, mihelyt a gyújtáskul 


oljuk, . akitr 
akár zárva. 
ér 


ám a tágas 


£ zavar 


ni. 
megint a 


( hátizsákomba kell ülni" (kispolszki 


! nyelmes bőrfotelok 


te ) fing) nyomasztó érzése. E 
hátul bőrkana 


51 ké 


pé várja az utasokat. s azok bármed- 
) dig nyújthatják a lábukat. Bőrrel 
van borítva a kormány 

tomata sebes: 

berakású . műszerkonzol i 

mind széria ebben a katégór 

saki a; 
állítható. magasság 

lop, az ülésfűtés vagy a ve 

dalról is vezérelhető négy elektro- 
mos ablakemelő — hogy csak a leg 


lyes kódsor, (Nem mintha nagy erő- / 


feszítésbe kerülne az ülés előre-hát. 
ra, fel-le a háttámla dől 
szögének szabályozása, valam 
két fűthető 
elektromos 
tették be 
ez 


illetve 


nt a 
visszapillantó . tükör 
ása.) A külcsba épí: 
az indításgátló rendszert: 


mindaddig  megakadály 
jármű elindítását, amcódig az elekt- 
tonika fel nem ismeri a kulcsfojbe 


nyilvánvalóbb kényelmi berendez 


séket említsük 


A ki: 


gyébként megkönnyíti 
állítású. deréktámasszal 
őülés a gyújtáskapcsoló On ál. 


és beszállást 
hogy a kézi 
ís ellát 


lásba fordításakor és a biztonsági öv 


becsatolásakor 55 millimétert e 


lusszkulcs  kihúzii 


ásakor pedig 


ugyanennyit hátra csúszik 


A műszerfala 
tosság jellemzi. a fehér hátlapú ke 
rek kijelzők 

fordulatszámmérő 


hűtővízhőmérséklet-mérő, valamint 


aki 


szépkonzolon levő 


analóg óra 


egyetlen pilluntással áttekinthetők. 
Az ellenőrző szimbólumok fénye 


sem zavarja a vezetést. n 


csak 
funk; 


setén 


indításkor 
ció aktiválásakor 
yulladnak ki. 


inthogy 
valamilyen 
illetve 


A jármű vezetése rém egyszerű, 


csak kormányozni kell, ni 


gázpedált és fékezni; a 
tással — ha nem akarjul 
bajlódnunk. Sőt, egi 
dáskor — mondjuk, a n; 


autópályákon, kihalt utakon 


sebességvál 
k — nem kell 
hala. 
yugalmasabb 


gázt sem kell nyomnunk, c fáradsá: 


gos munkát leveszi lábunkról a tem 


pom; 
ma 


oldal 


ut, vagyis a sebess 


Álom luxuskivitelben 


Az ,amerikai autó" kifejezés hallatán az átlagembernek valószínűleg azok a filmekben látott, sűrű füstöt 
okádó hatalmas monstrumok jutnak eszébe, amelyekkel a főhősök (és az őket üldöző emberek, leginkább 
rendőrök) gyönyörű broadside-os kanyarokat csinálhatnak és bármikor elfüstölhetnek egy garnitúra gumit. 
Röviden: hordónyi lökettérfogat, V8-as motor, hatalmas forgatónyomaték és hátsókerékhajtás. A Chrysler 
300M-re ezekből csak a harmadik áll: tesztautónk ugyanis a legeurópaibb amerikai cirkáló 


lehet szabályozni; a rendszer a 44 
160 kilométerjóra k. 
tartományban működik. Elé 
zenléti helyzetbe kapcsolja 


a kívánt sebesség elé 
nyomjuk a b 


vesszük lábunk 
Akkor sem kell ( 
ábunkat használni 


mindjárt le í 


sol, ha lejtő aljára ér. A 
sbességszabályozást a lékpe 
nne teljes a k . 
nem autózhat gész éven ál 
napfényérzékelő a műszer 
a vezérlőpanel mög 
mber vezetés közbe 
: nítógép jóvoltából sok 
nos információra tehes 4 
tudhatja, hogy a kilaméterőra ut 
) nullázása óta átlagban (100 k 


ka. Ezt a kormánykerék belső ! 


elhelyezkedő 


hat gombbal 


gyasztott 
benzin mekko 
re ele 


perc fogyasztási 
fel, Azt ís tudomásunkra h a 
berendezés, hog 


az utol 


másodpercben hány liter üzeman 


got nyelt el (Ezt a funkciót 
padlógázas  gyorsításoknál v 
motor maximális — 7000/pere körül 
forgásakor ne alkalmazzuk 
szemünk, akárcsak a kijelző, ki 
akadva a maximálisan kijelezh 
99. liter/100 km-es értéktől.) Egy 
gombbal azt is kíválaszthatjuk 
hogy a - kissé kényelmetlen helyer 
a középső visszapillantó tükör fölött 
elhelyezett — kijelző a külső hámér. 
sékletet jelezze-e vagy azt mutassa, 
hogy Chryslerünk éppen moly égtáj 


felé hajózik 

Az egyre szigorodó környezetvé. 
delmi előírások betartására a kocsít 
diagnosztikai rendszerrel (OBD) i; 


1) trvdaazks al total Capárattan. Mietevelt and Mindoes ty rgíitered trudormarka al Mlctosaty Corparatian COO Kinvtett Parharó Csongaty, AI gb reserved, 


További információkért látogasson el weblapunkra: www.hp.com/desktops/vectra 
vagy hívja a HP Vevőszolgálatot: 382-ITT1 


zt 


Vannak esetek, amikor a kiszámíthatóság 
kifejezett előny. 


A Hewlett-Packard a közép- és nagyvállalatok számítógépes hálózatainak stabilitását szem előtt tartva 


fejlesztette ki a HP Vectra sorozatot. Szolgáltatásai közé tartozik a HP szoftverkörnyezet-tervező, amellyel a 
szoftverkörnyezet stabilan és biztonsággal kezelhető. A HP Vectra PC modellek legalább 9-12 hónapig vól- 
tozatlanok, így Önnek olyan stabil rendszere lesz, ahol az általános problémák könnyen felismerhetők és 


kezelhetők, az új számítógépek telepítése pedig nemcsak könnyebb, de jóval olcsóbb is. 
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ellátták. Ez figyeli a motor, az 4uto- 


az emissziós rendszer 
működését opumalizáló számítógó 
4. Ha valamelyik elromlik kö 


zülük, akkor az OBD bekapcsolja 
az ellenőrizze a motort" vagy .súr 
gősen vigye szervizbe kocsiját" fi 
gyelmeztető fényt. Az elektronika 
rögzíti, illetve tárolja a hibakódokat, 
s ezzel könnyíti a szervíz munkáját 
Azoknak, akik útközben szeret 
nek zenét hallgatni, a 300M ideális 
környezettel finíty IL 
Spatial Imagiog hi-fi rendszer jóvol 
E t. magnókazettát 


eg 
sakor 


korlá 
való la 


ssítás 


meléssel jár. 


A 


yobb sebe: 


300M. tervezői 
yébként a fékrendszer megalkotás 
szem előtt tarta 
európai pinc 
ahol liberálisabb a sebesség: 
A na 
anis nagyobb hőtor 


ik azt, 
ké 


a mérnökök ezért kü 


a féktárcsákhoz 
) relőket alakítottak ki. 


filmekből. ismert. csikorgós, 


füstös ma 


) szonált 
blokk 


ető légte: 
Az amerikai 


gumi 


lletve látványos, 


Kkanyarokra mind. 
számítsunk, egyrészt a / 


ABS), másrészt az 


A biokkolásgái 
lyes működéséh 


los, hogy a 
tűck legyenek 


kaphat helytálló 
kerekek moz. 


tőkerékhajtás miatt. 


éné 


nek felfújva, 
ugyanis az ABS szá 
míitógépe csak íg; 


Jkat 
ásáról. A. bi: 
bként, 


ada 


ztnit kör 


( ugyanis padló 


) emelkedik 


) kedési minisztertől engedélyt kapott 


ér volna el hátsókerékhajtással, Ha 
tázzal a 252 ló nyaká, 
.szekerünk" eleje meg: 
a hátsó kerekekre na 
ez hítsóke: 
szori 


ba csapunk, 


gyobb súly helyeződik 
rék-hajtás es nagyobb I 


kor az azonnal leszabályoz, lassítja 
a gyorsulási tempót: ha viszont ki 
van kapcsolva, akkor csökkeri a ta, 
padási felület, (A 8.8 másodperc 
azért így is kiváló teljesítmény.) 
Összegzésképpen elmondható, 


16 erő révén még segíti ís a gyorsu- ) hogy a gyártónak sikerült megdo. 
lást -, miközben a hajtott első kere- ) bogtatnia a márka európai szerelme. 
kek kipőrögnek, Mármost ha a ki- ( seinek — no meg más, nutószerető 


Pörgésgátló be van kapcsolva. ak 


A Honda Mol; 
tók közül elsőként 


utógyár- [ 


a ja 
a tokiói közle. 


arra, hogy — Intelligent Driver [ 
Support (HIDS) nevű vezetőtámo; 
atási rendszerét közúton is kipró- 
A HIDS-t a Honda a v 
idiság csökkentésére 


bálhassa 


tte ki. 


épjármű biztonságának meg. 
lésben több szempontot kell fi 
lembe A legfontosabb a 
tő tudása, de fontos a balesetek / 
s baleset [ 


enni. 


nék, akkor [ 
yon súlyosak a sérülések. A 


lább ne legye. 
nek nag 
Honda a bi 
ben mindij 


iztonsági rendszerek fej. 
valóságos. köz- 


előforduló szítuá 
s intenzív próbákat vé 


kar szimu- ] 
ez, h 


kor a Honda 
Vehicle (ASV) 
A ki 


A HIDS kif 
Safety 


Adt 


IZOM 


u szívét. Ha benne 


polgártársakna 


illetve még nagy sebességű haladás 
ki 


kor is ellensúlyozható a képessi 
lása, a vezető tehát további 
álni az útviszonyok változá: 
dódó különböző szítuációk- [ 
elölről és oldalról 


tud res 
sából 


ra. A rends 
egyaránt ellenőrzi a gépkocsi hely 
zetét: érzékeli az előttűnk haladó 
jármű helyzetét, s a biztonságos kő. 
Vetési távolság betartatása végett 
módosítja az általunk vezetett jár 
mű sebességét. Érzékeli továbbá a 
forgalmi sávokat egymástól elvá. 
lasztó felfestést, s ezzel saját sávjá. 
ban tartja az autót. 

Ha nincs előttünk akkor 
gépkocsink a beállított sebességgel 
halad; ha van, akkor a HIDS-szel 
felszerelt gépkocsi a beállított se; 
bességgel vagy lassabban követi 
azt. Ha az előttünk haladó jármű le- 
tér az útról vagy sávot vált, akkor a / 
mi gépkocsink ismét az előre beállí- 
tott sebességre gyorsít, s ha az elő 
tünk haladónak a mienknél kisebb a 
sebessége, akkor autónk lassítani 
fog. Figyelmeztető hangot hallunk, 
mihelyt a két jármű között túl kicsi: 


Most érkezett... 


. . vadásszon nálú 


a legfrissebb-IT hírek 


TÓ. 


fi an 


"4 


illetve fi 


ülünk és hallgatjuk a magas fordu: 
latszámon pörgő. motor agybízser 
ctó sivítását, akkor ís a 
a kontinenst egy nap alatt" és a 
Born To Be Wilde érzése keríti hu 
talmába az embert, ha csak Kiskun 
acházára akar leugruni meglátogat, 
ni a nagymamájál a pénteki csúcs. 
forgalomban, 


Mártonffy Attila 


ns vezetőtámogatás 


re csökken a távolság. A. rendszer 
lézer segítségével méri ezt távolsá. 
got, a mozgást pedig szenzorok sza 
bályozzák. 

A HIDS úgy ellenőrzi a gépkocsi 
oldalirányú mozgását, hogy figyeli, 
eri a sárga színnel fel- 
festett útburkolati jeleket, sőt a fék 
A rendszer ezekhez 
illetve se. 


nyomokat ís, 
igazítja az autó 
gít a vezetőnek 
lelő kormánymozdulatokkal 
közepén tartsa a kocsit. 

A rendszer a CCD kamera által 
felvett képek segítségével állapítja 
azt, hogy milyen széles és 
hosszú a terelővonaj, s azt is, hogy 
folytonos-e. Az adatokat számító- 
gép dolgozza fel, s mindjárt megha: 
hogy mekkora kor: 
mányerővel lehet a járművet a hala- 
dási sáv közepén tartani 

A vezető egy, a kilométerórába 
Építen kijelzőről folyamatosan pon 
tos információkat kaphat az útbur: 
kolati jelekről és a rendszer műkö. 
désé 


aladásá 
bban, hogy megfe. 


tározza azt is, 


M. A. 


biztosít a BAPI4c az XCBL-ek, a Biz 
Talk és az XML között. Úgy tervezik, 


. het, a Documentum Inc. és az Orádió 
. technológiákkal ig segíti az OASIS-t 
az adattár kitejesztésében és karban- 


Teljes körű kereskedelmi webhelyrendszerek 


Hálózati ügyfélfogó 


Itt az idő, hogy alaposan felfrissítse cégének arculatát, 


és a profitra is rátérne némi növekedés? Jó módszer lehet 


erre egy vonzó webes kirakat, persze a mögöttes üzlettel. Egy .mindent egy kézből" csomag segítségével cé- 
gének informatikai csapata gyorsan felépíthet egy olyan webhelyet, amelynek (szinte) senki sem tud ellenállni, 


ég mindig nines webes kíra- 
kata? Mire vár? Projektjei 
között elsőbbséget kellene 
nánia annak, amellyel ügyfélbarát 
webhelyet szeretne kiépíteni. Üzlet 
ról, pénzről van szó: a Zona Re. 
search piackutató és stratégtab ta 
nácsadó cég adatai szerint jövőre a 
mostani 44. millióról $1.5 millióra 
nő az online vásárlók száma. Ezek a 
bítelkártya-használó milliók pedig 
2002-ig annyit vásárolnak, hogy vi- 
lágszerte 400 milliárd dollárra nö- 
velik az elektronikus kereskedelem- 
ből származó bevételeket. Vagyis 
az a kereskedő. aki kínálatával 
nincs jelen a weben, óriási bevételi 
lehetőségtől fosztja meg magát, il- 
letve vállalkozását. Egy jól megépí- 
tett, a célnak megfelelő webhely 
nemcsak új bevételi forrásokat fa- 
kaszt, hanem a kisebb beszerzési 
költségek, a kevesebb feldolgozási 
hiba, a kisebb leltárkészlet és a rövi- 
debb piacra kerülési idő révén hoz- 
zájárulhat a belső hatékonyság nő- 
veléséhez. Ráadásul ezáltal a mos- 
tani és majdani vásárlók kiegészítő 
információkhoz és nagyobb válasz- 
tási lehetőséghez juthatnak, s ha a 
cég jól végzi a dolgát. akkor az ügy 
félszolgálat minősége is javul. 

Addig nem nehéz eljutni, hogy 
szükségünk van egy hatékony e-ke- 
reskedelmi webhelyre. A tényleges 
munka azonban valóságos  rém- 
flommá válhat, ha rosszul vágunk 
bele a kiépítésébe. Először ís, ki kell 
alakítanunk egy hathatós elektroni- 
kus üzleti modellt, de az igazi nagy 
feladat mégiscsak a megfelelő e-ke- 
reskedelmi fejlesztőkörnyezet kivá. 
lasztása, Végső soron ugyanis ezen 
áll vagy bukik minden: a választott 
megoldás határozza meg, hogy ke- 
resünk-e — kevés vagy sok — pénzt a 
weben vagy veszítünk. 

Egy valóban versenyképes web. 
hely létrehozásához átfogó fejlesz: 
tőkörnyezetre van szükség, olyanra, 
amely a katalóguskészítéstől a fel- 
használói tevékenység követésén és 
a fizetésfeldolgozáson át a rendelé- 
sek online teljesítéséig átfogja az 
elektronikus . kereskedelem — vala- 
mennyi vonatkozását, A fogyasztó 
belénk vetett bizalmát figyelmen kí- 
vül hagyni kész öngyilkosság: be 
kell tehát tartatOnunk a biztonsági 
És titkosítási szabványokat, továbbá 
nyilvánossá. kell tennünk, milyen 
módon kezeljük és használjuk fel 
vásárlóink személyes adatait. 


Minden egy csomagban, 
Csak alkalmazni kell 


Szem előtt tartva e szigorű követel- 
ményeket, a lehetséges megoldások 
hosszú listáját tüzetesen átböngész- 
ve választottuk ki tesztközpontunk 
mostani összehasonlító felmérésé- 
nek szereplőit. Elsősorban azokat az 
€-kereskedelmi fejlesztési megoldá- 
Sokat kerestük, amelyekkel egyrészt 
gyorsan. beüzemelhető egy ilyen 
"webhely és az szervesen hozzáilloszt- 


hető a meglevő vállalati rendszerek- 
hez; másrészt — azáltal, hogy a cég 
üzleti folyamatait belefoglalják a 
webhelybe — a lehető legalaposab: 

ban kihasználják a cégek vállalatírá: 

nyítási rendszereit és adatbázís-ke- 

zelőit. Ezenfelül csakiv azok a meg; 

oldások jöhettek szóba. amelyek 
dinamikusak, jól méretezhetők, tás 

mogatják a vállalatközi (business. 

t0-busíness), illetve a vállalat és a 
fogyasztó közötti (busincss-to-con- 
sumer) értékesítési modelleket. Há. 

rom szoftvercsomag akadt fenn ezen 
a rostán: az IBM WebSphere Com- 
merce Suite 4.1 Pro Edítion (WCS 
Pro), az Intershop Enfiníty 1.0 Dev- 
eloper Edition és a Microsoft Site 
Server Commerce Edition 30 
(MSCE). 

A kiszemelt csomagok gyártóit 
megkértük, hogy maguk helyezzék 
üzembe termékeiket tesztlaborunk- 
ban, a javasolt adatbázisokkal egye. 
temben. Ezután létrehoztunk egy 
fiktív, egyéni vásárlókat és vállalko- 
zásokat ís kiszolgáló irodaszer-áru- 
házat, és feltöltöttűk különféle kate- 
óriákkal és árukkal Alaposan 
megvizsgáltuk a webhelyünk testre- 
szabásához szükséges eszközöket, 
valamint azokat a lehetőségeket is, 
amelyek révén webhelyünk képes 
összekapcsolódni másmilyen üzleti 
alkalmazásokkal. 

Végül ís a WCS Próé lett a babér- 
ez a csomag nyerte el a Legjobb vá- 
lasztás díjat. Ennek vannak a me- 
zőnyben a legrugalmasabb szolgál- 
tatásai, és ezt volt a legegyszerűbb 
felügyelni is. Azok a cégek, ame- 
lyek gyorsan ki akamak lépni ter- 


magjába foglalt. funkcionalitással 
lefaraghatnak a fejlesztésre-beveze- 
tésre szánt időből és költségekből 

Szintén szépen teljesített az 
MSCE, így bátran javasolható olyan 
windowsos elektronikus kereskedé. 
sekbe, amelyek már használták a 
Site Servert. Az Enfinity kétségtele- 
nül megbízható rendszer, hatásos 
funkciókkal, de — tekintetbe véve 
meglepően magas árát és azt, hogy 
nem támaszkodhatunk benne va 
ázslók segítségére — csakis azoknak 
a vállalkozásoknak megfelelő, ame: 
lyeknek gyakorlott fejlesztőjük van. 


Intelmek bölcseknek 


Bármelyik megoldást válasszuk ís, 
egy sikeres elektronikus kereskedel- 
mi webhely létrehozása rengeteg 
tervezést és tetemes befektetést kö- 
vetel. Az itt vizsgálr csomagok ára a 
19 ezer és a 250 ezer dollár közötti 
tartományba esik. Ez persze csak a 
szoftverrendszer ára, nem tartalmaz 
jó néhány járulékos költséget, pél- 
dául a megfelelő sebességű műkö- 
déshez szükséges kiegészítő hard- 
ver- és hálózati eszközökét, sem az 
ügyfélszolgálat megszervezésével 
és működtetésével, illetve a szüksé- 
ges személyzeti állománnyal kap- 
csolatos kindásokat. 


mékeikkel a webre, az IBM cso- [ 


Még ha vannak is a telepítést se- 
gítő varázslók, sablonok, böngésző. 
központú adminisztrációs eszközök, 
a legtöbb esetben további oktatás ís 
szükséges ahhoz, hogy a lehető leg 
jobban kiaknázhassuk a csomagok 
lehetőségeit. Az Enfinityhez pedíg 
abszolút kötelező informatikai csa 
Panunk technikai jellegű továbbkép- ( 
zése, dc az erre szánt idő, energia és 
pénz hosszú távon bőségesen meg- 
térül. 

Egy elektronikus kereskedelmi 
hely olyan, mint bármilyen más web- 
hely: folyamatosan töródni kell vele, 
cd kell látni és . utána kell tölteni". 
Nyomon kell követni az ügyfelek 
vásárlási szokásaít, szorosan fel 
ügyelet alatt kell tartani a hely for- 
galmát, és állandóan ehhez kell íga- / 
zítani a helyet. A látogatók igényei 
alapján rendszeresen felűjított kíná. 
larú és küllemű elektronikus boltok 
— éppúgy, mint . földi" társaik — kel; 
lemes tapasztalatokkal gazdagítják 
a vásárlókat, s visszatérésre ösztön. 
zik őket. 

Az e-kereskedelmi megoldások 
nyilvánvalóan továbbfejlődnek, s fo- 
lyamatosan tükrözik a végfelhasz- 
nálók és a világpiac változó várako: 
ásait. Az érintett gyártók ennek 
megfelelően megállás nélkül újíta- 
nak, egyre több robusztus funkciót 


építenek csomagjaikba. Ennek jó- [ 


voltából az e-kereskedelmi modell 
várhatóan olyan, kiegészítő bevételi 
forrásokkal kecsegtető területekre is 
kiterjed, mint a személyre szabott 
hirdetéseké. Azt is valószínűnek tárt 
juk, hogy a webáruházak létesítésé 
hez, felügyeletéhez és fenntartásához 


szen a eXML.-hez hasonló ny 
ványok elterjedésével. beérésé 
integrációs problémák is javarészi 
megoldódnak. 

Mindazonáltal a mostani kínálat. 
ból kiválasztott, általunk is tesztelt 
csornagok máris teljesítik feladat. 
kat: átfogó eszközöket adnuk ez 
igen vonzó elektronikus kereskedel- 
mi webhely létrehozásához. 


IBM WebSphere 
Commerce Suite 4.1 
Pro Edition 


Elemei 

IBM WebSphere Smudio 3.0 
IBM DB2 Universal Database 
6.1 és DB2 Text Extender 
IBM WebSphere Commerce 
Suite 4.1 

IBM Net Data 6.1 

IBM HTTP Server 1.3.6.2 
IBM WebSphere Payment 
Manager 2.1 

IBM SecureWay Directory 
31.12 


16 IBM WebSptere Application 


Server 3.02 és JOK 1.17 

Ez az átfogó csomag a benne levő 
IBM komponensekkel erőteljes meg: 
oldást kínál teljes körű e-kereske 
delmi rendszer kiépítéséhez. 

Ez a varázsló alapú rendszer adta 
mind közül a legrugalmasabb ké. 
pességeket. és ezt a legkönnyebb 
felügyelni. Meglepően könnyű doi 
a van vele még egy csak 
pr 
felhasználónak is, ha 
webhelyet szet felépíteni 


egy idő után nem kell majd olyan 
magas fokú szaktudás, mint ma, hí 


karbantartani. A gyártó minteg: 
elébe ment az online k 


1s megkívánjuk, hogy a mindezeket tala 


— Marketing és kereskedés 
— Támogatási poltika 
Árazás 


Választási lehetőségek 
— IBM WebSphere Commerce Sie 4.1 
Pro Edítion 
— Inturshop Enfinity 1.0 Developer Edtton 
— Microsolt Ste Server Commerce 
Fdítion 30 


SZOFTVER 


pizánemválasztéka rontotta e. 
zsershop Enőrity 1.0 Developer Edi- 
ton biztos konsmáció, ha a harmadk 


zortsza lényegesen mhezetben építhe. 
"ee keresizöeími mebbely sével arr 
csznek varázslók akik kalzzszolnának, 
ő kezet zyújarárak Haszzálata 


élre hazó és köerjedt ajesztási iszmere- 
e lenyűgöző eszközei ré 
ven számos válizíozásszzk ehet megfele. 
eözsztás, 


A csomag Pro változata ALC-en, Win. 
dos NT-a és Sun Solzrjson fut. Ésszerű 
rek mondható 38 000 doltáros árával a 
Microsoft Ste Sarver Commerce Edíőon 
3.0 és az Irtershop Erérity 1.0 Developer 
Edton között helyezkedik el 


Erenyek 

6 Többiéle piatormon hat 

9 Együttműködik az Osz adztbázts 
közeiőkáei [a B-assat és a késébti 
verzőkkz, valamint az JEM DB2-rel 

9 Támogztiz az ODBC-tés a JDBC-t 


tava Dztabase Conectvíty] 
IBM WebSphere Commerce — $ Egyszerien ielepíthető 
Suite 4.1 Pro Edition 9 Megbízható egyéniesítési eszközöket 
Végső pontszám: 82 tónál 
A WetSztverz Comumeroa Száte Pr Ed- 4 Könnyű tesíre szatmi 
1n 41 (WCS Pro varázsoáa elénk a log. 4 Aizpos a dokumentációja 
Déségesebb eszközválasztákot a doboz 9 Támogatja az XML és Java 
bált kizmedkadiit közökök a Payrmert Sarr —  tochnológjákar 


olyan ) 


ek alaptgényeinek 
funkczókat épített a 


nkább azoknak a / 
alatoknak való. ame. 
HTML-ben és SOL-ben 
ISP (Java Server Page) toch- 
tzában jártas szakembereik van. 
nak. Nem rúl magas az ára: 38000 
dollárért cserébe olyan funkcional;; 
igazán költséghaté. 
mindent kézhez texz 
A tervezéséből adódík, 
az IBM terméket jól ismerő 
fejlesztők már egészen kevés akta 
tás urán 1 kíválóan funkcionáló 
alapszintű webhelyet állíthatnak fel 
és működtethetnek. A legfőbb hár. 
ránya az, hogy esetleg olyan kom. 
ponensekért is fizemünk kell, ame- 
lyekre sohasem lesz szükségünk. Ha 
Például valaki Oracie adatházis-keze. 
lót használ, annak nem lesz szüksé- 
£e a csomagban kínált IBM DB2-re. 
A WCS Pro adja a három csomag 
közül a legtőbb kész megoldást- pél. 
ául az Administrator Console-ial 
online árveréseket szerverhetűnk 


ezt a Síte Server Commerce is kf 
válja ugyan, de jóval nehezebben 
megvalósítható módon. Rásdásul a 
WCS könnyen igazodik vállalkozá 
sunk globalizációs törekvéseihez is 
25 valutanemet ismer (olasz [íra, 
japán jen, euró stb.), de ez a kör 
jabbakkal is kiegészíthető. 

De - legalábbis a mi szemünkben 
- felügyeleti funkcióinak színyona- 
lával lett vitathatatlan győztes. A 
Commerce Suite Administrative 
Coasole-ról központilag elérhető az 
összes felügyeleti funkció, s ezzel a 
webhely konfigurációja viszonylag 
zökkenő. és fájdalommentes folya 
mat lesz Ez a konzol rendkívül 


) könnyen használható; webes felűle. 


tén gombsor fut lefelé a képemyő 
bal oldalán; egy ilyen gombra rákat- 
tintva előhívhatunk egy képernyőt, 
5 azon a bevásárlóutcára vagy az 
egyéni kiskereskedelmi egységre 
vonatkozó információkat vihetünk 
be. Létrehozhatunk vagy módosítha. 
tunk benne hozzáférési csoportokat; 
új felhasználókat adhatunk meg, ib 
letve hozzákapcsothatjuk őket meg- 
levő csoportokhoz; a boltra vonat- 
kozó adatokat írhatunk be; boltot 
kapcsolharunk hozzá bevásárlóutcá- 


] ket definjálhatunk; árveréseket szer- 


vezherünk. Megépíthetjük saját ki. 
rakatunkat (storefront) a Store Cred- 
tor Wizard segítségével; az végig- 
vezet bennünket a kirakatalkotás 
alaplépésein — ha webhelyünket kis- 
kereskedelmi egység mintájára sze- 
retnénk kialakítani -, vagy létrehoz 
nekünk egy vállalati alapsémát, s 
azt azután tetszés szerint módosít- 
hatjuk. Vagy testre szabjuk a négy 


) mellékelt űzletminta egyikét, vagy 


magunk teremtünk saját boltot a 
(Commerce Administratorre támasz 
kodva. Ezek a módszerek senkit 


) sem fognak különösebben megter- 


helni, akinek van némi webhelyes 
tapasztalata, mindazonáltal a mun- 
kában hasznos figyelemmel követni 
az IBM minden részletre kiterjedő 
dokumentációját. 

Még mielőtt a WCS Próval bele. 
vágnánk a webbelyépítésbe, el kell 
döntenünk, hogy a JSP technológiát 
vagy az IBM Nct.Data maktóit kf- 
vánjuk-e használni; a kettőt egy- 
szerre nem lehet. (Az IBM továbbra 
ís kínálja a Net Dutát a már azzal 
dolgozó ügyfeleinek) Bármelyiket 
Válasszuk ís, a testre szabás művele- 
te egyenes, síma út, feltéve, hogy ís- 
merjük valamennyire a JSP-t vagy a 
Net. Datát. Mi a teszthez egy II ter. 
mékkategóriával és 22 alkategóriá- 
val dolgozó Office Supplies nevű 


boltot hoztunk létte; mindegyik ter- 
méktípushoz egy-egy JPEG kép tar- 
fozott Először a Store Creator 
Wizard segítségével megépítettük 
az alapboltot, majd a Commerce 
Suite Admúnistrator Console-jával 
létrehoztuk a termékkategóriákat és 
az árujegyzékeket, 

Könnyűszerrel törölhettűk az egyes 
termékeket és kategóriákat, illetve 
módosíthattuk a bevitt tételeket. A 
kategóriák és alkategóriák fastruk- 
túrába szerveződve bomlanak ki, és 
valamennyi kategórián belül leást 
tunk egészen a termékadatokig. 

Számos egyéb jellemző öregbíti a 
WCS Pro sokoldatúságát, például a 
csomagban található a Blaze Soft- 
Wware-féle Blaze Advisor Buldet fej. 
lesztőkörnyezet és a Blaze Advisor 
szabálykövető motor. Ezekkel a Ja- 
va eszközökkel a kereszteladások- 
hoz, valamint a személyre szóló ter- 
mékajánlatok kidolgozásához szűk- 
séges egyéniesítési funkciók def 
niálhatók. A Blaze szolgáltatásai a 
Commerce Studióban található va- 


rázslók révén érhetők el. 

tehát el. 
"mondhatjuk, hogy a WCS Pro teljes 
értékű, kifizethető árú 5 bár- 


megoldás; 
mely vállalkozás létrehozhatja vele 
a maga vonzó és versenyképes we- 
bes árukirakatát. Különösen azok- 


nak ajánlható, akik átfogó funkcio- 


válításra vágynak, és n szükséges 
komponensekből nincs túl sok a bir. 
tokukban. Ez a rendszer az erős fej 
lesztőeszközök, az. adatbázis-támo- 

atás és a rugalmas jellemzők kívá- 
Tó kombinációja, (gy a segítségével 
létrehozott elektronikus kereskedel 
mi megoldás ogyütt növekedhet § 
változhat a céggel s annak megújuló 
igényeivel 


Microsoft Site Server 
Commerce Edition 3.0 


Elemei 

4 Site Server Commerce Edition 
3.0 

$ MSSOL7 

9 VisualCommerce Construetor 
3.0 

4 Visual Studio 6.0 

4 Windows 2000 Advanced 
Server 

A Microsoft. Síte Server Com- 
merce Edition 3.0 (MSCE) olcsó, 
kiérlelt rendszer; szintén egy cso. 
magban kínálja az átfogó e-kereske: 
delmi hely létrehozásához szüksé. 
ges valamennyi eszközt. Bár ez volt 
a vizsgált mezőny legolcsóbb meg- 
oldása, rendkívül sokféle eszközt ad 
a gyors fejlesztéshez, a kereskedés- 
hez, áz egyéniesítéshez, s mindezt 
hírdetési kiszolgálóval, . valamint 
aukciós képességekkel tetézi, 

Mivel a Site Serveren alapul, 
igen erősek az elemző- és jelentés- 
készítő eszközei, s ezek különösen 
fontosak a kereskedelmi hely mű- 
ködtetésében. Legfőbb hátránya tu- 
lán a kiegészítő komponensek túl- 
zott sokasága — de ez még senkit 
sem tanthai vissza az MSCE haszná- 
latától, hiszen sok azonnal haszná- 
latba vehető szolgáltatást kínál, s 
újabb. funkciókat is  befogadhat. 
Csak a Microsoft operációs rend- 
Szerein működik, így automatikusan 
adódó választás lehet a Windows 
világára szabványosodott cégeknek. 

A rendszerrel ismerkedő  infor- 
marikusok örömmel . tapasztalhat; 
ják, hogy az MSCE webhelyalkotó 
varázslóival, a nyolc mintabolt egyi- 
kének-másikának, esetleg az ösz- 
szesnek a kombinációjával gyorsan 
létrehozhatják. elektronikus  keres- 
kedelmi webhelyüket. A Microsoft 
arra ösztökél bennünket, hogy a 
mintául szolgáló helyekbe épített 
számtalan forgatókönyvet  (B2B 
tranzakciók, árverések, hírdetések, 
kereszteladísos képességek) követ: 
ve próbáljunk meg minél többet ki 
csikarni az MSCE-ből. Ezek mellet 
még a gyártó webhelyéről kezdők- 
nek való helyek ív letölthetők, ilye- 
nek a Busincss Internet Site, az En- 
terprise Information Site és az On. 
line Support Sire. Ezek a helyek 
gyakorlócszközökként használhatók, 
módosíthatók, és ha mindehhez 
még hozzávesszük az alkotó varázs- 
lókat, akkot nyugodtan állíthatjuk, 
hogy ez a megoldás a legkülönbő- 
zőbb felkészültségi szinten tartó fej. 
lesztőknek ís megfelel. 

A Site Server kizárólag Windows 
NT-n és Windows 2000-en fut, a ja- 
vallot adatbázis pedig — mi is lehet. 
ne más — az MS SOL 7. Ám az En. 
finitytől eltérően az MSCE bármely 
ODBC adatbázissal együttműködik. 

A telepítés — tbelcértve a Win- 
dows 2000 üzembe helyezését is — 
zökkenőmentés volt, s webhelyünk 
4 órán belül elkészült és működön 
ís. Installálni kell azonban a csomag 


(Folytatás a 21. oldalon) 


szak 
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VÁLTSON ÖN IS! 


MS MAGYANONSZÁG KFT. 1051 BUDAPI 


BAJCSY-ZSILINSZKY ÚT 12. " TELEFON 327 4070 " FAX 3; 
E-MAIL: OKKBOKIHU HU " MONLAP: WWYW.OKIHUMU 
YKERESKEDŐ 


PARTNEREINK 


Market leading software development company, wishing to expand 


the Budapest product developmént centre, is looking to recruit 


Software Developers 


Based in Germany, our client is a leading provider of software 
solutions to the travel and tourism industry, and has attained market 
leading positions in Germany, Switzerland, Austria and the UK 


Your role will be ro work on projects either individually or within a 
team, developing standard, customised or individual products according 
to client specifications. 

You will work with the latest technology, in 
informal yet highly professiónal environment 


a small, friendly, 


The position offers excellent compensation, and the challenge of 
responsibility. In exchange, you will need to possess the following 
skills and attributes: 

Higher education preferably a degree in Computer Science or 
Electrical Engineering, and at least 1-2 years" experience of OOP; 
visual C44, Delphi, HTML, COM, DCOM database 
programming and TCP/IP experience an advantage, You also 
necd to be creative, innovatíve, proactive and speak at leást 
intermediate English. 


with 


Interested? Please send, fax or email your full CV in English to the 
following address guoting reference AS 83/2000; 1364 Budapest, 
P.O.Box 268 to AKKORD. Phone: 266-9838, fax: 266-8063, 
c-mail: akkordígddakkord.hu, homepage: www-akkord.hu. 
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Internet Development 
Opportunities in Silicon Valley 


Cég neve: 
Cime: 
Teletonszáma: 

Ezt a lapot az aláttó 
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Sparend Számítástechaikai Kft DOMPAG 
IBM, HP, MICROSOFT és Novell 


RENDSZERMEÉRNOKOT 


IDG Magyarországi 
Lapkiadó Kft. 


Cím: 1012 Budapest, 
Márvány utca 17. 
Postacím: 1537 Budapest 
Postafiók 386 


A GTS-DataNet dinamikusan fejlődő, amerikai székhelyű 
távközlési társaság budapesti irodájába 


rendszermérnököt 
keres 


az ügyfeleknél történő, internettel kapcsolatos 
rendszerek tervezésére, telepítésére, 
támogatására. 


Követelmények: 
felsőfokú műszaki végzettség (egyetem/főiskola) 
internetes technológiák ismerete, TCPAP 
LAN technológiák ismerete 
software-ismeret (Windows NT, MS Proxy, 
MS Exchange, MS SBS) 
hardware-ismeretek 
s B kategóriás jogosítvány 
a  angolnyelv tudás 


Előny: 
UNIX, Novelkismeretek 
Cisco-ismeretek 
Firewal- ismeretek 
MCP- vagy MCSE-minősítés. 


S ee 


Kérjük, hogy részletes önéletrajzát a munkakör 
megjelölésével a hirdetés megjelenésétől számított egy 
héten belül juttassa el a következő címre: 


1134 Budapest, 
Váci út 37/A 


A Telefon: Réti Judít 452-4702 4GTS 


E-mait jretigggtsgroup. com 


Nézze meg az ember. 
--árainkat, akcióinkat weblapunkon! 
af Sok ezer szoftver 
5 Kiegészítők, HP termékek 
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Akciók pedig léteznek! 


inden 1905 Ft eset vésnártó 


4 Telepítés kedvező áron 19 Fermonttateoátna tárist 
4 Átalánydíjas karbantartás Gesztetes árüstaéri vagy irtarmácsóért 
stl izégnébttes tdefonákon medezzen webezzeni 


ajánlatot munkatársunktól! 
mww.pannonnetworking.hu 

jmail:pannoninfodo pannonnetworking.hu 

Tel.: 382-0313:-0314 Fax: 204-9292 

pest 1119. Etele út 10. 
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Telefon: 06-80-200.263 (ingyenes zöldszám) 
Telefax: (06-1) 356-9773 
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Telefon: 
356-O691 
356-8291/308 
06.20-9ZHO1A9 
Szolgáltatásaink: Fax: 
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nyomdai fényképezés (klimsch Autocompact) 


hétfőtől péntekig: / 
Be-za 
Anyagot interneten is 
fogadunk! 


Továbbá vállalunk 
teljes nyomdai kivitelezést is! 


A CompuWorx Informatikai Rt. 
szoftverfejlesztő 
munkatársakat keres. 
Elvárásaink a leendő munkatársakkal 
szemben a csoportoként felsorolt 
fejlesztői eszköz, termék, illetve 
technológia ismerete, valamint szakmai 
angol nyelvtudás. 
4 MS Visual Cs.4 (MFC) fejlesztői nyelv 
ismerete 
§ COMJCOM: technológiában való 
jártasság 
4 előny: kriptográfiaj/security ismeret 
vagy 
§. MS SOL programozási gyakorlat 
4 Visual Basic fejlesztői nyelv ismerete 
vagy 
4 HTML ASP, VBScrípt, JavaScript 
$ egy fejlesztői nyelv ismerete 
(Visual Basic, VCs-4) 
6 előny: XML, SOL, MS Transactjon 


BÍZZA INFORMATIKAI 


tb RENDSZERÉT 
EZER a MÉRNÖKEINKREL 
szoftverjoj isztasági audit 
9 szakmai előmeneteli lehetőség SÉG Staráseétetá elek 
6 versenyképes jövedelem Adatbiztonsági audit 
9 fiatalos csapat Levelezőrendszerek — , / 
Fényképes önéletrajzot és motivációs ns getemesttedbaen út 
levelet, magyar nyelven az alábbi címre 408 átok kivitelezése 
kérjük elküldeni: megk seas sriszrágiet 
2040 Budzőrs, - egesi 
göigor éretmeságai ECS-15 strukturált kábelezés 
az infoggcompuworc hu e-mail-elmre. Tel: (1) 269-2233, Far: 269-3058 


seu. support.ba, info Gsupport.bu § 


MEGTNHT 


Gyenge áramú fejlődés 


Még egy éve sincs, hogy Magyarországon nagyobb léptékben megindultak 
az internetes banki próbálkozások. Bár az idén még nem jelent meg új sze- 
replő a piacon, az internetbanki ügyek jelen állása — Kelemen Zoltán 
megítélése szerint — biztatónak mondható. Ezen a téren egyelőre sok kér- 
désre nincs válasz; szakértelem, biztonság és tőke kerestetik. 


nyhe kifejezés, hogy hazánk- 

ban az c-banki tevékenység 

még csak a kezdeteknél tart 
Noha a banki ügyeiket világhálón 
intézők száma a tavalyi 16 ezerről 
21 ezerre nőtt, ezen az ügyfélbázi- 
son egyelőre három bank osztozik: 
az 1997-ben induló  InterEurópa 
Bank, az éppen egy éve intemetes 
Sszámlavezetési tevékenységbe kez- 
46 OTP Bank és az üzletbe tavalyi 
Év októberében beszálló Raiffeisen 
Bank. Meglepő és egyben ígéretes 
az OTP internetes terjeszkedése: ta- 
valy szeptemberben 13 ezer ügyfele 
intézte online módon az ügyeit, s e 
kör mára 19 ezerre nőtt. Szakértők 
szerint ez a növekedés abból is fa- 
kad, hogy az OTP megoldásához 
nem kell semmi más, csak egy bön- 
gésző, vagyis a szolgáltatásokat bár- 
honnan — külföldről is — igénybe 
lehet venni. Az ügyfélszám növeke- 
désének a második oka talán az, 
hogy ebből a három bankból az 
OTP-nek van a legnagyobb ügyfél- 
köre. A Raiffeisen a maga 2-300 
ügyfelével még gyengébben szere. 
pel, de értesüléseink szerint bizako- 
dó: rendszerét úgy fejleszti tovább, 
hogy tetszőleges szolgáltatón ke- 
resztül elérhető legyen, ne csak a 
datanetes ügyfelek érhessék el, mint 
eddig. A korai informatikai fejlesz- 
téseiről híressé vált TEB-nek 2200 
ügyféle van, 110 százalékkal több. 
mint tavaly volt. 

Noha a 21 ezres ügyfélszám még 
nem mondható nagynak, az említett 
három bank növekvő igényekre szá. 
mit (lásd keretes írásunkat) — ez tű- 
nik ki abból is, hogy bővítik az ott- 
honról használható szolgáltatások 
körét. Az OTP honlapjára ellároga- 
tók láthatják, hogy a bank többfajta 
szolgáltatást ís kínál: igyekszik dif- 
ferenciálni az ügyfeleket, ezért a ki 
sebb tranzakciókat lebonyolítóknak 
a Homebanking megoldást ajánlja, 
a nagyobbaknak a nevesített géphez 
kötött Ügyfélterminált adja. Emel- 
lett igyekszik az összes csatornát — a 
telebankot, valamint a mobilcsator- 
nákat — megnyitni az ügyfelek előtt 
Az TEB szintén teljes körű szolgál; 
tatást ajánl a neten, a banki megbí. 
zásoktól kezdve az értékpapír-mű 
veletekig mindent. Elgondolását a 
honlapjáról letölthető — u megértést 
magyban elősegítő — demonstrációs 
programmal mutatja be. 


Tanácsadás: 
jektronikus ki mit tud 


Szakértők szerint a honi helyzet 
nem kétségbeejtő: több olyan bank 
működik Magyarországon, amely 
forgalmának. több mint felét már 
elektronikus módon bonyolítja. A 
magyar IT szakembereket a nemzet- 
közi piacokon is elismerik, sok kül- 
földi rendszer magyar fejlesztők se- 
gítségével épült fel. Az igazi üzlet 
azonban csak akkor indulhat majd 
be, ha tehetősebb befektetők íx fel- 
ismerik, hogy hazánk kellően fej- 
lett, és nagyobb üzleteket is lehet 


már nálunk az elektronikus kereke. 
delemre alapozni. 

Miért fontosak a fejlődésben a 
bankok és egyéb pénzügyi szerve: 
zetek? Az elektronikus kereskede- 
lem több eleme ís gyakran összemo- 
sódik az egyéb banki szolgáltatá: 
Sokkal. főleg a fizetéssel összefüg. 
gőkkel. Az igények, várakozások 
sem mások: gyors, megbízható, bár- 
mikor használható szolgáltatás, egy. 
szerű használhatóság, valamint nagy- 
fokú biztonság 

De nincs olyan iparág, amelyben 
könnyű volna belevágni az elektro- 
nikus kereskedelembe. Nem köny. 
nyű, nem olcsó, de nem is kerülhető 
el. Az informatikai tanácsadóknak 
érdemes tehát megvárni a jobb idő. 
ket: értesüléseink szerint ugyanis a 
kétezredik év problémája után elég 
nagy a pangás a hazai piacon. A ta- 
nácsadóknak magy szerepük lehet 
tehát, ha egyszer beindul a7 elektro- 
nikus kereskedelem. Sokan azt gon: 
dolják még ma ís. hogy nincs és 
nem ís lesz semmi közük az inter- 
nethez. Egyre többen vannak ugyan, 
akik félnek az vamazonosulástól" 
vagyis attól, hogy ha nem cseleked- 
nek időben, akkor lemaradhatnak az 
intemegen a semmiből induló ver: 
senytársak mögött. Pedig a félelem 
tűrélmetlenné teszi az embert; a 
gyors reagálás helyett célszerűbb 
a piaci környezet megváltozásából 
adódó szervezeti és technológiai át- 
alakulásra helyezni a súlyt. 

A korán ébredők is mostanában 
kezdik komolyan venni, hogy az 
elektronikus kereskedelem újfajta 
feszültségeket teremt: mivel sokkal 


több információ válik publikussá, a 
vállalatok sokkal sérülékenyebbé 
válnak. Ha leáll egy webkiszolgáló 
És emiatt le kell zárni a webhelyet, 
vagy ha egy rendelés meghiúsul, 
mert szűkre van méretezve a hátér- 
írodai rendszerrel való összekötte 

tés, akkor nincs hova rejtőzni. Ha- 
sonlóképpen, ha egy intranet vagy 
egy extranet leáll, akkor jó néhány 
ember nem fogja tudni elvégezni a 
munkáját, illetve a külső parmerek 
kényszerülnek szüneteltetni a tevé- 
kenységüket. Lehet, hogy a nagy 
vállalaúárányítási rendszerek beve- 
zetése hosszadalmas volt és költsé- 
es, de azt a vállalaton kívül senki 
sem tudta, hogy pontosan miféle ne 
hézségekkel járt. S ezek a rendsze: 
rek nem tették kockára a vállalat jó 
hírét, nevét és ügyfélkörét sem. Iga. 
zi elektronikus kereskedelemben vi: 
szont sok vállalati folyamat látható. 
vá válhat, és nem biztos. hogy ez 
öregbíti a vállalat hírnevét. 


zzz a tapasztaltabban 


üzletben még nagy a káosz. Mit te. 


hat tanácsokat? Először is, el kell 
döntenie, hogy mennyi segítségre 
van szüksége és milyen természetű- 
re: teljes elektronikus kereskedelmi 
stratégiát akar. összeállítani, vagy 
csak egy részterületen próbálkozna, 
hogy tapasztalatokhoz jusson. Dű- 
lőre kell jutnia abban is, hogy 
mennyire akar másokat ís bevonni 
az üzletbe. Szakértők szerint csak 


néhány nagy oldhat meg mindent 


VÁLTOZÓ PÉNZÜGYI SZOLGÁLTATÁSOK 


Szakértők szemnt az új intemetes technológiák és szolgáltatások megjelenése súlyos. 
próbatétel a pénzügyi szférában, és ez néhány év múlva gyökeres változást hoz majd 


2 pénzügyi: 


Nebonyolításában is. A pénzügyi intézmények üzemgazdasá- 


szolgáltatások, 

91 csatornái el fognak mozdulni az intemet felé a következő hat évben. Pénzúgyi elem- 
zők szerint Eutópában és az Egyesült Álamokban is az intemet válik majd a legfonto- 
sabb énékesítési útvonal a pénzügyi szférában. Európában a további rangsor a tele. 
fon, a hagyományos bankfiók és a PC-banking; az Egyesült Álamokban valószinűleg a 
PC banking lesz a második legtőbbet használt értékesítési mód, utána a telefon és az 
inteligens kártyák. A hagyományos bankfiók jelentősége - legalábbis Amerikában — 
erősen visszaesik majd. A bankíókok helyébe sokkal kevesebb alkalmazottat fogtal- 
Koztató, az ügyleteket intermeten és egyéb elektronikus csatornákon lebonyolító irodák 


fognak lépni. 


Az intemetes banki megoldások elterjedésének három oka van: ezek a technikák 
kényelmesek, azután téstreszabhatók, és kicsi a költségük - legalábbis a bankfiókok 
fenntartásához képest. A banki területen a technológiai változásokon kívül a nagyfokú 
koncentráció és a piac erősödő nemzetköziesedése figyelhető meg, s ez szintén a vir- 
tuális bankok megjelenését ségíti elő. A technológia jóvoltából sokrétű a kínálat, és at- 
161 még gazdagabb, hogy előtérbe kerültek a bankhoz közel", illetve a nem bank 
szolgáltatásokat végző pénzügyi szervezetek (hitelkártya-szervezetek, biztosítók. la- 


kás-takarékpénztárak) , 


Meghőkkentónak hangzik talán, hogy az intranetek és az intemet terjedésével a vál- 
talati belső folyamatok egyik-másik összetevője — a treasury tevékenység - áfkerülhet 


"abankokhoz. 


$ vajon miért éppen a pénzügyi területen várható az elektronikus kereskadeiem fej- 
Vődése? Mert a pénzkezelés elektronikus jellege miatt a banki tevékenység áll a legkő- 


ők szerint a kiterjedt fókhálózatú bankok fognák a . 


kariszszpsszztgávekzegasotet 
ókiroda beindítását ter- 


Annyi bizonyos, hogy elektronikus ( 


het egy törekvő cég, és honnak kap- 


egymaga. A legtöbben a különféle 
feladatokkal más-más vállalkozót 
bíznak meg; van, aki a webhelyét is 
az. intemetszolgáltatójára bízná. 
van, aki mindent másra, a kritiku: 
alkalmazásoktól az adattárolási 

Nagygépes rendszerek bárt 
érdemes talán a ségi" eszközöki 
értő partnert keresni. Az IBM. a Sur 
És más nagy 


nem kevese: 
hogy nagy kapacitási 
felkészítik az elektronikus k 
delmi feladatokra. Ók ismerik 


) rétegeket meten 
álló partnerek megbízhat 


tésére. Ezek a 


cégek csetlei 


] hallámoknak ís ellenállhatnak. A 
Skála másik felén a rendszet 
torok gyűlekeznek; ől 
azok keresik meg, aki 
többjük egy-egy jó ötletné 
] talamak ugyanis a rends 
rátorok sincsenek híján. 


nem a webhelykialakítás a jó üzlet 
lelő poz; 


banem a webhely megfe 
cionálása, és az, ha sikerül po 
célba találni, vagyis a legszűk: 
sebb kívánalmaknak ani 
Vélemények szerint a nagy [a 
nácsadó cégek is átalakulnak 
] a rendszerintegrátorokhoz. hasoni 
szerepet tölthetnek be az elekt 
nikus kereskedelem elterjedésé 


16 kérdésekre, s mik 
oldást érdemes 
ni, Egyelőre csak alakul ez a piac 
Farrester szerint a legtöbb webe 
( fejlesztő még az 

ban is híján van a teci 
képzett rends: őkne 
ramozóknak. és nem túl jár 
BPR területén sen. Az üzleti . tudo 
mányok" oldaláról közelítve 
Five tanácsadóknak mi 
tégiai szemléletük 
latuk, de a informá 


] ben vált hangsúlyossá. E: 
nagy tanácsadók tavaly mé 
kább a 2000. év problémájával val: 
tak elfoglalva. 

Az elektronikus kereskedelem. 
mel kapcsolatos kérdésekre egyelő- 
re nincsenek sablonok. Az máris lát 
ható, hogy azokon a területeken te. 
szik meg az első lépéseket, ahol a 
tartalom nem esik messze a tranzak. 
ciós csatornától: a banki és telekom: 
munikációs szektorok szolgáltat: 
Sai egyébként ís elektronikusan és 
elektronikus formákban működnek. 
Egyre világosabb, hogy az elektro- 
nikus kereskedelmet nem lehet ki. 
kerülni, ezért annak szerepelnie kell 
a vállalati stratégiában, átláthatóbb 
vállalati szervezetek kellenek hoz- 
zá, és megfelelő műszaki apparátus; 
célirányos már most készülni rá. 38 


ÚJ GAZDASÁG 


Csapra vert technológia 


Érdekes lenne fogadni rá — bújik elő a játékos Mártonffy Attitából —, hogy mi lesz a jövő nagy dobása az infor- 
mációtechnológiában. Sokak szerint a togyasztók és a vállalatok búcsút mondhatnak személyi számítógépelk és 
kiszolgálógépeik költséges és bonyolult szövevényének, a hálózatoknak és az útválasztóknak, a megabájtoknak 
és a gigahertzeknek. Mindezek a szerkentyűk könnyen használható szolgáltatásokká csomagolódnak át, 
olyanokká, amelyekért éppúgy havi számlát fogunk fizetni, mint a villanyért és a vízért. Ha akarjuk, ha nem, az 
internet mindennapjaink használati eszközévé válik, akárcsak a telefon vált a maga idejében. 


z új, zavarmentes szolgáltatás 
sokat akkor használhatjuk. 
amikor akarjuk, leg 


epe letöltése a 
líra, A web a mindennapi élet csak. 


nem minden területére .tud" majd 


nyszámla mellett még 
ár ís kell majd 
mennyit, az persze 


asztó, hisze? 
s és vezeték nélküli 


tások új fajtája nag 
a csúcstechnol 
nt 1981-ben a PC m 


obb 


BW - Infotech 100 - 1. 


ÁZ ELSŐ HÚSZ HELYEZETT a BUSINESS WEEK 
200 VEZETŐ GLOBÁLIS ÍT-VÁLLALATA KÖZÜL 


lát megnyitni. 


lán nem lesz módjuk  gyönyörű- 


) lesz felállítani, mint egy bankszámr ( setét: A holnap vállalkozóinak Is 
l 


A technológiaszolgáltatás  forra- 
( dalma máris megkavarta a csúcs 
! technológia nyerteseinek és veszte. 
seinek sorrendjét. Ha megnézzük a 
Business Week ez évi 200-as listáját 
a legjobb teljesítményű információ: 
ú vállalatokról, mindjárt 
azok a cégek kerültek 
amelyek már korábban 
zték az új idők szelét, és 
eszerint is cselekedtek. Így került a / 
lista élére a webtelefonok vezető / 
ártója, a Nokia; készülékein úgy 
ólván az ujjbegyünk alatt bizsereg 
az intemet. Nem véletlenül lett a BW ) 
) élete szerint harmadik az Oracle, 
) tizenegyedik a Sun Microsystems, ) 
huszonötödik a Cisco; mindegyi 
kük olyan termékeket gyárt, ame. 
Í lyek az intemet építőköveinek te- ) 
kinthetők, s piscvezetők a maguk 
területén. A PC-korszak ízomko- 
losszusai pedig hátul kullognak: az 
Intel például fel sem került a 200-as 
Tistára. 


az élre, 


me; 


új szabályok szerint játszó 
ügyes cégekre hatalmas jutalom ! 
vár. Tavaly az internet infrastruktú- 
rájára 150 milliárd dollárt költöttek, 
(de három esztendő múlva ez az 
összeg — legalábbis a Jupiter Com. 
munications piackutató cég szerint 
— 350 milliárd dollárra ugrik majd. 
Ezzel párhuzamban — állítja az IDC 
a vállalatközi (B2B) internetszol 
áltatások piaca a tavalyi 7.9 múl 
rá dollárról 2003-ig 76 milliárdra ! 
nőni. A Forrester Research által 


) 53 


en felépített vállalati strukrúrát Jét; 
rehozni. viszont koncentrálhatnak 
majd fő erősségeikre — mint például 
a terméktervezésre —. s a többi funk- 
cióért pedig más, íntemet alapú 
szolgáltatóhoz fordulhatnak. Ezek- 
nek a vállalkozásoknak a beindítása 
sem fog nyolc-tíz hónapig tartani, 
elég lesz rá kettő. 

Ahogyan az internet egyre gyor: 
sabb, megbízhatóbb és biztonságo- 
sabb lesz, a nagyváltalátok egyre 


) jobban bízzák majd másra számítás- 


technikai feladataikat, s koncentrál- 
nak fő tevékenységükre. Ma az 
esült Államok vállalatai egy év 
alan nagyjából 300 milliárd dollárt 
költenek. információtechnológiára, 
csakhogy — a Boston Consulting 
Group tanácsadó cég szerint — a 
nagy szoftverprojekteknek  mind- 
össze 33 százaléka hoz pénzmegta- 
karítást vagy növeli az eladásokat. 
Egyébként egészen fantasztikus, 
hogy néhány csűcsvezető milyen 
kombinációs készséggel van meg- 
áldva. Daru Khanavala, a BP Amo- 
co olajipai óriáscég digitális űzlet- 
ágának informatikai igazgatója már 
elkezdte kihelyezni az elektronikus 
levelezéssel és a honlapokkal kap- 
csolatos tevékenységet, s a közeljö- 
vőben a benzinkutakrál olyan mul: 


) timédiás  töltőberendezéseket akar 


elhelyezni, amelyek a benzin mel- 
tett zenét és videót ís árulnak. Ezzel 
szinte tökélyre fejleszti az ,exter- 
nmalizációC: ami szerint , mindent, 


megkérdezem kiskereskedők pedig 
zámítanak, hogy az öss; 
5 százalékát, a lukos 


nek pe 


Makrogazdasági 
nyakleves 


a csúcstechnoló- 
ja ipar olyan erőssé válik, hogy / 
megváltoztathatja az üzlet termé. 


! 
j 


amit más ís csinálhat, másnak ís kell 
csinálnia". 

Ez a felvázolt váltás kisebbfaj. 
ta makrogazdasági nyaklevesnek is 


) beillene. Dale Jorgensen harvardi 


közgazdász professzor úgy véli, hogy 
az informatikai forráskíhelyezés 20 
százalékkal ís megnövelheti a tech. 
nológiai beruházások  hatékonysá. 
gát, mível a cégek csak azért a szol 
gáltatásért fizetnek, amít fel is hasz- 
málnak. Ezáltal rengeteg költséget 
meg lehet takarítani, növelhető. a 
termelékenység, sőt a bruttó hazai 
termék ís évi tízed százalékponttal 
növekszik majd a következő tíz esz. 
tendőben. 

Ne gondoljuk azonban, hogy már 
holnap vagy tíz év múlva technoló. 
ia fog. folyni a csapból", Ehhez 
először a mainál sokkal megbízha. 
tóbbá kell tenni a számítógép-tech- 
nikát; a hálózatokban ki kell küszö- 
bölni a dígitális forgalmat lassító 
szűkületeket, továbbá fejlődnie kell 
a biztonságnak ís, Mindazonáltal 
senki sem kezeskedhet azért, hogy 
ezek az akadályok egytől egyig el 
fognak hárulnú, s ha mégis, akkor 
majd biztosan támadnak helyettük 
Újak. Szakértők szerint a technoló- 
gin csapra verése", azaz az alkal- 
mazások, szolgáltatások kívánság 


szerinti lecsapolása hosszú munká- 


Microsoft is úgy alakítja már Office 
csomagja bizonyos részeit, hogy 
azokat ASP-purtnereken keresztül 
lehessen elémi, ne CD-ről, Idén 
ősztől a redmondi szoltyérház part- 
nervi kisvállalatoknak már havonta 
€s felbasználónként 20 dollárért 
fogják kínálni az Office. 

Ha egy pillantást vetünk a múltba, 
láthatjuk, hogy már a személyi szá- 
míitógép korul időszakától kezdve 
az új generációs technológiák inspi- 
rálják legjobban u beruházásokat és 
az innovációt, A számítógép-tech- 
nológia állandó fejlődése egyre erő- 
teljesebb programok  megjelenésé- 
hez vezetett, s ezzel létrejött a növer 


ba telik majd, s nehezebben lehet a 
végére jutni, mint egy telefonháló- 
zat vagy egy elektromos rendszer 
kialakításának, mivel ehhez szakér- 
tő cégek tíz- és százezreinek kell, ha 
nem is együttműködnie, de a szak- 
tudását összehordanin, 

A hagyományos vállalatoknak és 
a váltásra felesküdött új technoló- 
gin vállalatoknak ezek az ukadályok 
olyanok, mint bikának a vörös posz- 


kedés ördögi köre. Most is ebben 
forgunk, csak mintha sokkalta gyor- 
sabban peregnének a filmkockák: a 
PC-ipar 19 év alatt fejlődött 240 
milliárd. dolláros. ágazattá, az IDC 
szerint u Net három év alatt 1500 
milliárd. dollár értékű elektronikus 
kereskedelmet fog teremteni. 

Mit hoz mindez a fogyasztóknak? 
Mihelyt az internet kinövi gyermek. 
betegségeit — a lassúságot, a meg. 


PC-K TAKARÉKLÁNGON 


ÚJ, hatalmas iparágak keletkeznek az intemetgazdaság szolgálatára, 5 növekedési po- 
tencsáljuk az évi 100 százalékot is elérhet; mindeközben a PC-plac a következő három 
esztendőben szerény évi 5.8 százalékkal bővül, Érdemes megjegyezni, hol számítha- 
tunk eseménydús jövőte. 
Szottveralkalmazás--szolgáltatók, Felejtsúk el a CD-ket, az interetkorszak disztribú- 
1orai a szoltvereket havi díj elenében fogják szállítani, fissíteni és karbantartani 
Tárolásszolgáltatók. Ma a vállalatok rengeteg pénzt és időt fektetnek adataik menté- 
sébe és tárolásába; ez olyan ,világr feladat, amelyet a legtöbben a legszívesebben ki- 


helyeznének. 
Intormatikaírendszer- és honlap-üzemeltetők. E címszó alatt olyan gazdacégek 
"gyűlekezhetnek, amelyek adatközpontjaikban tárolóhelyet adnak bérbe, de ide számít- 
batók a teljes intormatikai hálózat működtétésével megbízott vállalatok is - ezek potom 
100 ezer dollárért leveszik a gondot az informatikai igazgatók válláról. 

Hálózati szolgáltatók. Ezek a cégek milliárdokat költenek szélessávú hálózatok lefek- 
tetésére, s ezzel a webszolgáltatások továbbításáról gondoskodnak. 

Intormatikal eszközők, Ahogy a web egyre fontosabbá válik a munkában és a szemé- 
HA kretén nagy kereslet lesz majd az interetre csatlakozás eszközei 


828 szolgáltatások. Ezek a vállalatok minden olyasmival foglalkoznak, ami a szállító- 


kat egymással és ügyteleikkel összeköti a weben. 
AZ ÚJ SZOLGÁLTATÁSI FORMÁK BEVÉTELNÖVEKEDÉSE 
1999 2003 "évi növekedés (36) 
bevétel millió doltárban. 

Szokveralkalmazás 

szolgáltatók 296 4507 98 
Tárolásszolgáltatás 11 5498 374 
nformatikairendszée- 

és honiap-üzemeltetők 2129 13444 59 
Hálózati szolgáltatók 17050 31676 17 
(Informatikai eszközök 4700 14500 56 

828 szolgáltatások 7993 78008 100 

Forác 10 


tó; a cégek már beindultak: csupán 
az elmúlt négy évben vagy 400 ul. 
kalmazásszolgáltató jött létre Ame- 
tikában, a legkülönfélébb kínálattal. 


Akik középre 
törekszenek 


A Net régi evangélistái — például 
Larry Ellison, az Oracle vezérigaz. 
atója és $corr McNealy, a Sun Mic- 
rosystems első embere - már évek 
óta kiáltják a pusztába a szolgálta. 
tásközpontú hálózat eszméjét, de 
most mintha elveszne a hangjuk a 
későn ébredők utolsó pár előre fusst 
játszó. tömegében. A PC-korszak 
nagy öregjei — a Compag, a HP (a 
lista 98. helyezettje), az Intel és a 
Dell (24.) — fennen hangoztatják, 
hogy ők már az internet infrastruk- 
túráján munkálkodó cégek. Még a 
PC-világból tetemes hasznot húzó 


bízhatatlanságot —, mindent, ami di; 
gítalizálható, el lehet majd érni rajta 
és általa, S a dígítális szolgáltat; 
sokban nemcsak az lesz új, hogy ad. 
dig nem létező lehetőséget kínál; 
nak, hanem az is, hogy könnyebb 
lesz használni őket. A mindíg be. 
kapcsolt állapotban levő webvilág 
személyre szabott információs háló- 
zatokkal szolgál majd; a Ford és a 
GM például azt tervezi, hogy az au- 
tóvezetők majd közvetlenül a kocsi- 
jukból tölthetnek le zenét, fogadhat. 
nak elektronikus levelet, és a leve- 
lekre diktálással mindjárt válaszol. 
hatnak ís. Az sem lesz lehetetlen, 
hogy egészségügyi szolgáltatók — 
talán még kórházak és háziorvo- 
sok ís — vezetéknélküli hálózatokon 
Elobális. szívműködés-megfigyelést 
ajánljanak a pácienseknek, s ha baj 
van, ez a rendszer automatikusan 
riassza a mentőket. 


SZOFTVER 


Teljes körű kereskedelmi webhelyrendszerek 


Hálózati ügyfélfogó 


te Folytatás a 16. oldalról 


többi komponensét is, köztük a Síte 
Server Commerce Edition 30-t 
(SSCB), a Visual Commerce Const 
ructor 3.0-, a Visual Studio. 6.0-t, 
valamint az MS SOL 7-est. Sőt le 
kellett még töltenünk néhány javí- 
tást, hogy az MSCE tökéletesen 
működhessen. 

Tesztelni akarván ezt a megol- 
dást, könnyedén módosítottuk a min- 
tuként adott helyeket, majd a web- 
helyek építéséhez és üzemeltetésé- 
hez böngésző központú felületet 
kínáló SSCE segítségével újakat is 
létrehoztunk. A varázslókat is hasz- 
náltuk: lemásoltunk meglevő üzle- 
teket, majd a megfelelő képernyő- 
elrendezések és gombok kiválasztá- 
sával teljesen újakat alkottunk. 

Az MSCE-nek része a VisualCom- 
merce-féle opcionális webhelyter- 
vező eszköz, a Constructor 3.0-s 
változata. Az ezzel létrehozott web- 
helyeknek ugyanolyan a funkciókö- 
rük, mint az SSCE-vel megépített 
webhelyeknek, beleértve a reklámo- 
kat és a kereszteladásokat is, A ke- 
zelőfelületben témek el egymástól. 
Mindkét program felügyeleti eszkö- 
zei letisztult, könnyen áttekinthető 
felületen várják a felhasználó intéz- 
kedéseit a termékek, ügyfelek és 
reklámkampányok . kiszolgálására- 
karbantartására. 

Irodaszeres tesztboltunk, sokféle 
kategóriával, 50-féle áruval és a csa- 
tolt képekkel feltöltve néhány óra 
alatt nyitásra készen" állt. Promó- 
ciós és kereszteladásos sémákat is 
létrehoztunk, majd egy lehulló me- 
nüben található termékekhez társí- 
tottuk őket — s eddig még semmit 
nem kellett programozni. Az MSCE 
több nyelvvel és valutanemmel ís 
elboldogul, de meg kell jegyeznünk, 
hogy az IBM és azt Intershop meg. 
oldásától eltérően még további fej- 
lesztőmunkára van szükség ahhoz, 
hogy tökéletesen kiaknázhassuk a 
többféle valutanem támogatását. 

A. mintahelyeket és az üzletet lét- 
rehozó varázsló által előállított kó- 
dot az egyik támogatott HTML szer- 
kesztővel, a Visual Inrerdevvel szer- 
kesztettük. Amikor szalaghírdetéssel 
(banner) akartuk kiegészíteni web- 
helyünket, az egyik mintául adott 
helyről másoltuk le a kódokat, Ah. 
hoz azonban, hogy teljesen kiuknáz- 
hassuk az Ad Server funkcionalítá- 
sát, már szükség van némi progra 
mozásra, 

Elektronikus . kereskedelmi he: 
lyünk rugalmas testre szabásához az 
SSCE számos programozási nyelvet 
támogat, egyebek között a Visual 
Basicet, a Perlt, a Javát és a CGI-. 
De az SSCE-t az ASP-hez (Actíve 
Server Pages)  optimalizálták: az 
egyébként az említett nyelvek bár- 
melyikéből át tud venni beágyazan. 
dó kódokat. A tranzakciók feldolgo- 
zásához az SSCE több mint 70, kül- 
ső fejlesztői műhelyekből származó 
alkalmazással építhető szerves egy- 
ségbe; hogy csak a nevesebbeket 
említsük: az SAP vállalatirányítási 
rendszerével, a CyberSource fizetés. 
feldolgozási eszközzel vagy a Great 
Plains könyvelési csomaggal. Ezek 
a programok az Enfjnítyhez hason- 


latosan az Order Processing Pipe- 
line-on  (megrendelésfeldolgozási 
Csatorna) vagy XML-en keresztül 
kapcsolhatók össze saját kereske- 
delmi webhelyünkkel, 

Ha elektronikus kereskedelmi he. 
lyűnk fejlesztését az MSCE-re bíz- 
zuk, akkor készüljünk fel arra, hogy 


Windowsra kell alapoznunk, és kell 
egy kis Site Server-es gyakorlat ís. 
Amikor cégünk különféle vezetői- 
nek beállítjuk a webhelyünkre vo- 
natkozó hozzáférési  jogosultságo- 
kat, akkor a Windows biztonsági és 


jogosultsági rendszerén belül mo- 
7oghatunk, ezért informatikai csa- 
Patunkban feltétlenül szükségünk 
van egy Windowshoz értő rendszer: 
gazdára. 

Mint már említettük, a Ste Server 
számos eszközt ad az egyéniesítési 
paraméterek és a tagsági sémák be- 
állításához, s kiválóak a webhely 
tartalmát és a marketingtrendeket 
elemző eszközci is. Így például több 
előre gyártott forgalomelemző je- 
lentést (Top User — Leggyakoribb 
felhasználó; Search Trends — Trend- 
kereső) ís megtekinthettünk, vala- 
mint különféle, a webhely tartalmát 
És a felhasználását vizsgáló jelenté- 
seket Ezek a jelentések mind hasz: 
nos információt adnak arról, hogy 
melyek a legkeresettebb termékek, s 
például földrajzi helyekre lebontva 
is vizsgálhatjuk a találati számokat 
(a megkeresések számát). 

Azoknak a Microsoft mellett elkő- 
telezett üzleteknek vagy cégeknek, 
amelyek rövid időn belül fel akarják 
építeni és el akarják indítani keres- 
kedelmi . webhelyüket, valóságos 
ajándék ez a rendszer: megvan ben- 
ne minden, amivel hatásos, egyedi 
íntemetes jelenlétet teremthetnek ke- 
vesebb mint 20 ezer dollárért; s nem 
a sötétbe ugranak, hiszen sikeres re- 
ferenciákat Táthatnak több meglevő 
kereskedelmi helyen is. Az MSCE- 
vel tehát sokkal röbbet kapnak a pén- 
zükért. és ha már úgyis a Windowsra 
tették. fel. informatikai jövőjüket, 
csakugyan nekik való ez a megol- 
dás. Ráadásul már készülőben van a 
rendszer következő verziója. 


Intershop Enfinity 1.0 
Developer Edition 


Elemei 
4. Enfiníty Catalog Server 
4 Enfinity Transactívity Server 
4. Cognos PowerPlay Enterprise 
Server (Special Edition) 
4. Allaire HomesSite 4.5 
4 Oracic8i 
Az Intershop Enfinity 1.0 Devel- 
oper Edition erőteljes elektronikus 


kereskedelmi fejlesztőcsomag, s na 

gyon jól megfelel a nagy. globális 
cégek igényeinek. Ha a mi vállala- 
tunk a legkisebb részletig testre szab- 
ható webhelyet akar magának, s azt 
azután összé kell kapcsolnia megle- 
vő háttérrendszereivel és külső meg- 
oldásokkal is, akkor az Enfinítyre van 
Szükségünk — persze csak ha infor- 
matikai csapatunkban akad néhány 
igazán felkészült fejlesztő ís. 

Az Intershop  csúcskategáriájú 
megoldásként vezette piacra az Ep- 
finítyt, és többi termékéhez képest 
még rugalmasabb 
testreszabási és in. 
tegrációs . képessé- 
gekkel véntezte fel 
Azoknak a cégek; 
nek. amelyek sok 
rendszert . (például 
egy vállalatirányítá- 
sít) kell kapcsolniuk 
a webáruházhoz, jó 
hasznát vehetik az 
Enfiníty igen gaz- 
dag eszköztárának, 
kiterjeszthetik . vele 
e-kereskedelmi helyük vonzáskör- 
zetét is, A többféle fejlesztőeszközt, 
gazdag jelentéskészítési képessége- 
ket, letisztult, adminisztrációs felü. 
letet felvonultató Enfinity azonban 
nyilvánvalóan képzett fejlesztők ke- 
zébe való." 

Ez a csomag sok elemből áll, csak 
Windows NT-n és Solarison fut, és 


leti munkák mind elvégezhetők az 
Enfiniíty Management  Centerből 
(eMC). Ez egy adrminisztrátori mun- 
kaállomáson fut, s a webhely külön. 
böző területeihez férhet hozzás ad- 
minisztrációboz. termékekhez. ter- 
vezéshez stb. 

Mi először ís betöltöttük az egyet. 
len mintaként felkínált üzletet, hogy 
egy kicsit ísmerkedhessünk a rend. 
szer képességeivel. Itt több hatáson 
kereskedelmi funkciót tapasztalhat 
tunk meg, külön is megemlíthetjük 
a termék-összehasonlításokat, a több. 
féle vásárlási listát, az eladásokról 
küldött e-mail értesítést, az ügyfe- 
lekkel összefüggő előzmények le- 
kérdezésének a lehetőségeit 

Webhelyünk  felépítésekor több 
mint 100 különféle előre kódolt sab- 
lonból választhatunk: egy igazán 
agyafúni fejlesztő újra felhasználhat 
ja őket egy már működő webhely 


látjuk az elektronikus postai értesi 
tést és a termék-összehasonlító funk- 
ciőkat ís; ezek az ínyencségek a töb- 
bi vizsgált megoldásban teljeskörű 
kódolást feltételeznek. 


HTML/ISML  (intershop Markup 
Language) kódokat kell létrehoz- 
nunk, vagy módosítanunk kell a min. 
tahelyet és sablonjait. Mi ez utóbbi 
módszert választotnuk, mivel a há: 
romközül egyedül ez a csomag nem 
tartalmaz alkotó varázslókat. A min- 


-feldőbására". A sablonok közöm ta- ( 


Webhelyünk felépítéséhez vagy / 


ked töltörük fel webre szállt űzte. 
tűnket Ez ís bonyolultabb feladat 
volt, mint a másik két csomagtasz be 
kell vonnunk ugyanis egy termék. 
menedzsert ís, bogy kapcsolja hoz- 
zá a termékekhez a megfelelő ter. 
mékszbionokat, mert csak így jelen. 
nek meg helyesen az üzlet katalógu. 
sában. A különféle termékvariácsók, 
kereskedelmi sémák, vevőkre sza. 
bott egyémesítési metódusok létre 
hozására bőséges eszköztárból vá- 
lasztharunk. Terméktípusok hozíia- 
tók létre — és azok variációi —, majd 
összekapcsolhatók forgalmazott áru. 
cikkeinkkkel; ezzel érhető el az. 
hogy az attribútumok elérhetők le 
gyenek az adott terméktípashoz. Pel. 
dául: egy, a számítógép" terméktí. 
Pushoz kapcsolt tételnek mindíg a 
CPU, merevlemezméret, memória. 
illetve ezek variációi lesznek az att. 
ribútumai. 

Teljesen lenyűgözött bennünket 
az a könnyedség. amellyel reklám. 
akciókat és kereszteladásokat lehe- 
tett kapcsolni az árucikkekhez. Egy 
szerű rámutatással és kattintással 
rendelhettűnk hozzá adott terméke 
ket a reklámhoz. Olyan termékcso: 
magokat ís létrehozhatunk az 
nítyben, amelyekben az egyik tétel 
több másikat foglal 
juk, egy számítógép az 
részét Hogy személyesebbé 


zsoljuk webes áruházunkat, vásárlói 


profilok információit, ezáltal pe 
a vásárló úgy érezheti: az áruház 
egyes-egyedül neki készült 

A csomagnak része a Cognos 
PowerPlay Enterprise Server külön 


Oracle-függő. Mostani összehason- 


HOGYAN TEGYI 


HTML tartalmat és a HTTP bejelentkezé- 
seket, mert így talán nem egymás ellen 


ító tesztünknek cz a legmagasabb 
árú megoldása 120 000- 
dollárért szerezhető be, vagyis több 
mint ötszöne drágább a legolcsóbb 
MSCE-nél. 

A telepítési varázsló utasításait 
követve nem volt nehéz egy gépen 
üzembe helyeznünk a rendszert, és 
teszthelyünk is üzemkészen állt már 
néhány óra múlva, De más a helyzet, 
ha több gépre — kiszolgálóra — akar- 
juk telepíteni; ilyenkor elkel az In- 
tershop segítsége. A folyamat során 
automatikusan feltelepül a csomag- 
ban levő Oraclegi: vagyis az ügyfe- 
lek két dolgot tehetnek: vagy átnyer- 
gelnek az Oracie-re, vagy beállítják 
adataik rutinszerű importálását. 


tahely testreszabásához előbb átta- 


SIKERESSÉ 


6. Ha mindenképpen dinamikus tártal- 
mat kell előálítanunk, akkor a CGI helyett 
2 kiszolgáló API-át vagy Java senfeleket 


7. Vásároljunk még több memóriát és 
sávszélességet a webkiszolgálókhoz és 
az ügyfelekhez ís. 

8. Kütassuk föl a felesleges TOP újra- 


nulmányoztúk az (izlet funkcióit, és 
megvizsgáltuk a hozzá kapcsolódó 
üzleti folyamatokat és sablonokat. 
Az Enfinttyvel tovább tartott ke 
reskedelmi belyünk testre szabása, 
mint az MSCE-vel, hiszen jóval 
több oldalt kellett módosítanunk. A 
sablonok — megváltoztatásához az 
€MC tervezési területén át kiválasz: 
tottuk a megfelelő ISML állományt; 
az elindította a csomag részeként 
kapott HTML szerkesztőt, az Al- 
laíre HomeSite-ját. Ha teljesen a 
magunk ízlésére akarjuk átformálni 
webhelyünket, akkor egyik fejlesz: 
tőnknek meg kell tanulnia az ISML-t 
azáltal a HTML kódok különféle 
funkcionalitással ,címkézhetők" fel. 


A webbelyfejlesztési és -felügye- 


leges kiadása; ez voltaképpen egy 
hatásos OLAP jelentéskés 


ERESKEDELMI HELYÜNKET? 


küldéseket (retransmés). Szükség esetén 
álíítsunk be hosszabb időt az úrakúldések 
előtt. Sok kiszolgálót a helyi hálózat ra. 
gyon rövid késletetésére állítottak be, s 
zért gyengén működnek az intemeten. 

9. Használjuk ugyanazt a TCP MTUt 
(maximum Vansmil unt, amelyet az 
íntemetszolgáltatánk. Ha szolgáltztónkés 
val azonos méretű csomagokban kommu- 
nikálunk, akkor kevesebb idő leli el: 
csomagok . feldarabolásával és 
sszeraikásával. 

10. Valamely könyvtár megcimzéseker 
használjuk a lezáró perjelet [/]. Ezze: diót 
takaríthatunk meg, mert kiküszóböljk a 
övetkező lépéseket a kiszolgáló vész. 
Szában "gyelmezteő a böngészőt, hogy 
használja a lezáró perjelet. a bóngészó 
ezek után újralogalmazza a kérést, most 
már a tóle kért helyes formában. 


úbő 


elemző programmag, a különféle 
például a marketingirányzatokra és 
a vezető termékekre vonatkozó — ín. 
formációkat gyűjti egybe. 
Összegzésképpen — elmondható. 
hogy az Enfinity rugalmas fejlesztő- 
környezet, jól összekapcsolható a 
már meglevő rendszerekkel, de a 
használatához tapasztalt fejlesztők; 
re van szükségünk. Ha hajlandók va- 
gyunk nagyobb összeget beruházni 
frissen. választott  e-kereskedelmi 
megoldásunkba, és átfogó, igényeink 
szerint alakítható webhelyre vá- 
gyunk, mindenképpen vegyük fon: 
tolóra az Enfinity 1.0 megvásárlását. 


Lori Mitchell 


Ezek után különböző árucikkek- 


(infoworidi 


Előzetes 


Messzelátó. 


Néhány nyomtatófelügyeleti prog- 
amot is kaptunk egy korábbi, 

gyorsnyomtatókai  szemléző . cik- 
künkhöz, és megvizsgálva őket, ar- 
ra jutottunk, hogy abány, annyiféle: 
nelkedtek" még elég maga. 
sz, hogy 


san. a nyomtatók fölé ahh 
obb. nyomtatóhoz megvehet- 
gy másik gyártótólj a 
ramot 


legjobb felügye 


Szövegelő 


ebek között) SMS-ezésre szánt 
hari utal; kilestük, ho 
in helyettünk. nyom. 


m billentyűt a 


ors egymásutánban a karakterek, 


álh 


jjta. levő. E-mail és Artachment 


Netkihelyezőké a jövő, 
awagy az ERP alkonya 


kalmazásszolgáltatás jövőjéről 


lt heti 


vezérigazgatójával beszélgetett ar. 
! ról, hogy hol töltötte gyermekkorát 
(és mivel), miért nem lett végül fej. 
lesztómérnök, mit exportált a Me- 
dícor Röntgengyárból, hogyan kez- 
nilyen foko- 


) dett a Matsushítánál, 


kon át jutott a vezérségig, s hogyan 
) erősödört meg benne a japánok bi. 
) zalma 


Merre fejlődnek 

) a fejlesztőeszközök? 

TA Micrósoft Magyarország két 
zakértőjét kérdeztük arról, hogy mi 


változott. mostanában az 
) zásfejlesztésben, miért van csak két 
a 


vezető . fejlesztőeszköz-terméke 


ehozott nyelv volt, mit tartanak a 
Javáról, és mi lehet a szerepe az 
XML-nek a heterogén rendszerek 


gyürtműködésében 


A Xerox új fázisa 


A Tekironix színes lézernyomtatói 
azután sem kallódnak el, hogy a 
Xerox megvásárolta a Tektronix 
tatóüzletágár; bizonyíték rá a 
laborunkban. megfordult. Phas. 
). Nyomtatóműve szinte telje 


orsabban dolgozik, 
C processzorának na: 


gyobb az órajel-ftekvenciája, És 
aljtípusnak (a 75ON. 
ek. a 750P-nek, a 750DP-nek és a 
750DX-nek is) 256 megabájtig bő. 


hető a ú 


MEGRENDELOLAP 


Computerwori 


has 


hetilapot (] példányban, 


Zndbatához kérj az alábts sorokat ia áöttani 


Ed: 


A megfendetőtzpet az atábtó címre kérjük vsszakúkáeny. 


10G Lapkiadó Kit. 
537 Budapest, Poztztók 388 . Fix. 156.977 
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ÖT ÁGY A ÉGEN ÉNÉG TE NET 
Részvényártolyamok az amerikai 


Cégnév 
30om 50516 551516 556 225/8-119 34 
Adaptoc Í2te et15N6] 78 1538-63 916 
Adobe Systems já) : 127786 578 40 5/89-132 
Matek ] péz. 65 1316. attó 26 1/16-69 13/16 
ND BIV4 [0844 éE 15 58-97 
PC OV [7 átaN6 [7 14/6771646 
Appa Computérs SZEV64]  S9516 (0 -V64 227815 916 
utodésk [86 36 1] 17-66 116. ] 
Ban 29964] 258 164 1 18-16 Va 
Cabiotron Systems ! AATANG [2596 3918 1118-SZA/4 
Cisco Systems 6278] 6458 T4l4—) 281/16-82 
Cognos [as úg [/ 136 911/16-451/4 
Compag Computer 2798] 2596 ) 296] 181634 
Camoutat Associates [5246] 5116 —UNI4" [/ da$ít6-1096 
Córel 1.518 3778 -It ] 219/16-44172 
Crmattve Technologtes (2658 [/ zát916 [/-t9t6 978-381916/ 
Det Computer á858 ] 49116 [76 35-sart6 ) 
ta 2016 [/ 1a6 678-26 5716. 
120 124 174 414 67-156 
1 ne1392 [// 109142 2932) 49-139 9716 
7282] ám6] aa 412-2t14 
[1 enazfee -t2] 1962 ! 
134 516 13678 29/16 62 3/4-145 348. 
1 zs [77798 782 9916-9 
1858) 15516) -516 10 14-48 516 
UceniTechnologes [592982] 59916 2982 49 19716-84 3/16 
Madge Networks $-7 [ássa] -igaz  ] 17/6-7a8 
Mage Sotware fat 1078 8 331438 
Matáv 351516] 3434 -I3I6 — ] 25 19/16-49 15716 
Mizograta I 258 1346 Si 118-T78 
Mrcrosot 79516 [80 1416 6036-191516 ! 
Motor Í s046 [2084 f 12 27516-é1 172 
NCA 4016 ] 3878 -igt6  ) 26116-5zsB] 
Newortóga Newcks  [/ ssí2 [3512 o 144358 hi 
Nokia 5234 5218 58 19 1/4-62 1/2. 
Noret I sza [/ onsz[ ame] zzs-émie 
Orace BZ) BOGN6 [-29N6 175/1620 
PalmCamoztng — ] zamm6 [/misié [12 18.7/8-té5 
SP 4958) 4878 —234 — ] 2938-B5ISI6 
sog 742] 61 -a8 [43578 
Seagate S81306 (5534 31/16 — ] 2518-76 ! 
Sácon Grass] a 31/16-1878 
Suc -it6 [76-74] 
SnMcrosyzems 76 321516-106 24 
Srozse 84] 912-31 
Symantec l 14 3.5116-8 718 
Tsarena 418 2718-761516  ) 
Teszsirsuments ) 634 [gízai 
Unigys -938 ) M4V6491416 
Western Digital ! 18 2448 19716 
Xeror 916 1794-60516 J 
Xircom ! 1916 zísgsisne ] 
Informatikai részvények a budapesti tözsdén 
ka ústk vá 
Záróár ]  záróár Vátozás Sz heti 
Cágnév lénius 26-án ) Július 3-án . ) az előző hetihez. ársáv ] 
(forint) (orint) képest (forint) (orint) ] 
EZT -80 4850-és8s 7) 
1 GÉ, ERR HERE. JEG ES. . IGN KER? 2: ARI 
220 2485 205 1635--4650 
Tri 
E számunk hirdetései (Ads" Index): j 
) 9GReró 
ntemetiztonság Zaoki ) nyomdai szolgátatások 18. old. 
Álási 3. 17., 16. old, ) (DG; ügyfélszolgálat. 18. old. 
Brand Magyarország KT Notworks: hálózati elemek —.. 4. old. 
tejlesztgrogramok 4.old. ) OKI Systems Kit. 
Computer Associatés: LED-és nyomtatók. 17. old. 
nicenter TNG 24.old, Pak RL pertérták. Z4.dkd. 
Bekronkus Pannon Netwodúng KR. gyári szoltverok, 
Kereskedelmi Fórum: hardvérelemek. 18. old. 
Lnurantolyamok 1.ad ) RCEKN 
FEFOKH: Uaxmark nyomtatók . 24. old. 
Soenxc számítógépek. 28. old. ( Support Team Kit. 
Hervérett-Packard aváltálás, hálózatok 18. old, 
HP Vectra sorozat 12-13. old.) SzottverABC Kh: wethely. 18. ola. 


IDG: CW-Számítástachniza 


2.14 od 


JOG INFORMÁCIÓSZOLGÁLAT . . 17. old. 


yKárvly - ászacsítáák ha 
1092 Butapést, Márvány. 17.€- em 
Undkcimi 
Ezé 


ék jentábóvaáaában, TP 
Vdítrámá t KgKAL vine de MTK 
a Medrpza 
594 Előíaté ét egy év 9064 Ft felére 491 
megjedérte 2496 Fi. 


énágá segéd: Ba Inre - tvt 
Team, 04 jogi 


j INTERNATJÓNAL DATA GROUP 
7 smmagéaar 


i 


YAtA 


ÉVFO 
JÜ 


ZÁM 


A kétprocesszoros, DCC optimalizált FEFO munkaállomás az Intakb 
legújabb technológiáit alkalmazva, föbb mint kétszeres hatékonysági 
jellemzőkkel rendelkezik egy nem optimalizált egyprocesszoros 
rendszerhez képest. IntekE Pentium III processzor 133MHz-es 
rendszerbusz, Intekb 840-es chipset, Direct Rambus ORAM memória 
(3xros SDRAM sávszélesség) , dedikált 1GB/s AGPAx / AGP Pro50 videó. 


további információk és 


www.fefo.hu 


Lightwave Raytrace 


92 1800 Málta to? ar 


4 359 MB - 2 B PCSOO RDRAM 
9. 20 GB ATADB HOD, 


3748 Ea E/ 
j8 vo 4 hangszórós sutbó 
1 17100 LAN SZ680 


j 


S ATOX ház 


00,- sáfa - tól 


Legkorszerűbb technológiák 


a hatékony munkához üzleti felhasználáshoz 


ME PC190 RAM 
254 20GB HOD, COROM 

30 vdso, 58 hang. 
2 rtelő LAN, 


 jntatt Celeróró vagy 
inter Pernuné HI proaesszor 
2 32— 128 MB PC100 RAM, 
4- 84 GB HOD, COROM 
Matt 30 viss. 58 hang 


(29- 512 MB PCBOD 


;P. 3ZB váso 


900,- tárta - tól 


áfa - tól J jj 


zazódt T-42IPBUT 


Legújabb fejlesztésekkel 
a teljesítmény fokozására 


48 GB HOD. COROM 


9oCg 


Hivatalos nagykereskedő: RCE Kft. 1718 Bxázpest, Szzrátk u. 


CEMEIUKEIE) 


jj Te: 14£-4050, fax: 24£-4 


ORAM) 


PAK Rt. HARDWARE 
VISZONTELADÓKNAK 


1143 Budapest, Cserel u. 8. 


Tel.: 251-0165. 251-O501, 251-0510. Fax: 252-7680 
Nyitvatartás: hétfő - csütörtök 87- 17" Péntek 87 - 15 
ADI E-44/UR Provista 157 monitor, 1280x1024, 31-69 kHz 32.960 
GENIUS 44 x CD-ROM Drive, szüpércsendés működésű 9.780 
Vi:POWER Mobile Rack VP-10LS EIDE / Ultra DMA 68 1.900 72.660 
Maxxlro speaker SPK-202 5OW / SPK-316 100W 1320/3120 
Maxxlro speaker SPK-A1A 200W / SPK.AOS 240W 5.680 / 7.600 
Maxxtro speaker SPK-410 300W / SPK-420 300 W 9.996 / 9.620 
Lanbit I-Multicolor speaker 120 W / Sanyo 3D 80 W 920/1420 
Printer álkapcsoló 4 x 1 manual / automata 1440/1980 
VGA-Keyboard:Mouse átkapcsoló manual 2x1 / 4xt 2520/3980 
Maxxtro joypad  JPD-110 / JPD 120 980/1180 
] Maxxtro joystick JSK-110 / JSK 120 2380/2880 
Maxxtro USB Joystick JSK-12U / JSK-22U 2.880 / 1.980 
Maxxtro CHUBBY mouse soros / PS2 460/ 520 
Maxxlró "HOME" mouse soros / PS2 660/ 740 
PC mikrofon talpas / PC mikrofon fejhallgatóval 380/ 880 
CD Drive optika tisztító készlet / CD cimkéző készlet 640/ 3.120 


Nagyszámú számítástechnikai szakembert foglalkoztató 
projekt befejezése következtében felszabaduló 


információtechnológiai szabad kapacitásainkat 
felkínáljuk az alábbi területekre: 


Projektek tervezése és megvalósítása, 


v 


Szoftverfejlesztés, 
Alkalmazásfejlesztés, 
Rendszerintegrálás, 
Hálózattervezés, -kiépítés, 
Outsourcing. 


E. JB 


v 


Megkeresésüket Minőség jeligére a kiadóba kérjük. 


LATNA NAME JokZTEL ege ER EETDSZTET ÁZZOEK DEO PET 18 sás met erül 


intemetont 


pak.hu 


Aktusíta viszontóladól áríátáinkat keres. 


. Védi 
Internetet? 


Fire Wall-1 
RealSecure 
VPN-1 


www.checkpoint.com 


Csak víszonteladókat szolgálunk KI! 


www. 


Kérjük regisztráítasza magát a mfogapak.hu címent 


K POINT E 


CHECI 
Sátor Ti 


Mi védjük az tntermetet 


Ö16 Budapest, Hegyalja út 5. Telefon: 488 7700. Fax: 488 7709 
web: http.fwww2(.hu/  e-máit nfogzthu. 


Nézze hogya Unicenter 


I 


Azáltal, hogy a West McLaren Mercedes ezen 
információkat teljesen új szemszögből nézi, a csa- 
pat rövidebb idő alatt bölcsebb döntéseket tud 
hozni. Egy olyan üzletágban, ahol századmásodper- 
cek a világot jelenthetik, a Unicenter TNG lényeges 
változást hoz 

Ez csak egy példa arra, ahogy a Unicenter TNG 
első- és a legkülönbözőbb szervezetek legkülönbözőbb 

hatása berendezéseit irányítja. 
Jn minket, hogy elmondhassuk, hogy a Unicenter TNG hogyan 
teheti eredményesebbé az Ön vállalkozását. 


Hívja a 374-9600-I, vagy keressen fel 
minket a www.cai.com címen. 


- e 
Ítwara suparior by design NICeNn er 


